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S O R A Y A  B e a d s ™

a n a l  b e a d s  m a s s a g e r

SORAYA Beads™ is a one-of-a-kind anal beads massager specifically 
designed gender-neutral for those just getting into anal play exploration. 
Its unique cascading design aims to arouse the sensitive nerve endings in 
and around the anus for a new type of orgasmic sensation, starting with 
the smallest bead followed by three progressively larger ones. All of this is 
possible thanks to innovative Bow-Motion™ technology inspired by the 
masterful movements of violin players, where all beads work in harmony to 
create a thrusting-like sensation without thrusting motion. 

C A S C A D I N G  P L E A S U R E  
D E S I G N
A new design in our portfolio featuring 4 beads with a gradual 
increase for maximum comfort when exploring anal pleasure.

B O W - M O T I O N ™  T E C H N O L O G Y
Innovative Bow-Motion™ technology provides powerful vibrations 
that resonate inside you, one bead after another.

E I G H T  P O W E R F U L  P L E A S U R E  
S E T T I N G S
SORAYA Beads™ o�ers 8 di�erent modes to experience and explore.

G E N D E R  N E U T R A L  
( A  &  P  S P O T  S T I M U L A T I O N )  
SORAYA Beads™ allows easy access to anal pleasure for everyone, thanks to the 
proximity of the vaginal wall and the anus. Be it the A-spot located slightly behind 
the G-spot in women or a P-spot in men, fun is guaranteed.

sweet
   surrender
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I N H A L T

Damir Tschamaew verstärkt 
das FUN FACTORY Sales Team

Die CANNABAR International 
GmbH will den Erotikmarkt für 
Cannabisprodukte öffnen

Alfonso Cala, Marketing & Sales  
Executive bei Fleshlight, stellt sich 
den Fragen des Monthly Mayhem

Die Novum Filiale in Bockel  
setzt sich in einem globalen  
Einzelhandelswettbewerb durch

Mit eLine um die Welt -   
Jane Morgan ist Erotikeinzel- 
händlerin in Chile 

Jordis Meise  
präsentiert FUN 
FACTORYs neue 
Dildo-Linie
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Die australische Marke Sensuous 
hat Europa im Fokus – Geschäfts-
führer Keith Jones kennt die  
Details zu diesem Vorhaben

Evertine Magerman stellt 
Bedroom Fantasies,  
eine neue BDSM-Linie  
von ONE-DC, vor 
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Unser Ziel ist es, die 

Branche auf das nächs-

te Level zu bringen, die sich 

durch verbesserte Funktio-

nalität,Aufklärung, exquisites 

Design und mehr Spaß für 

alle Zielkunden auszeichnet. 

Bei Tonga legen wir großen 

Wert auf eine authenti-

sche Zusammenarbeit mit 

unseren Partnern, bei der die Schaf-

fung von Werten für alle Beteiligten im 

Vordergrund steht. Mit mehr als zwei 

Jahrzehnten Branchenerfahrung sind 

wir fest entschlossen, eine bessere 

Zukunft für unser Unternehmen und die 

Branche insgesamt zu schaffen. Wir 

„Wir fühlen uns sehr geehrt, den EAN Award in der Kategorie ‚Business 

Women of the Year‘ zu erhalten. Mit unserem engagierten Team sind wir 

bestrebt, an der Spitze des sich ständig weiterentwickelnden Markts  

für Sex Toys zu stehen.

Melanie und Stephanie de Jonge sind 
EANs ‚Business Women of the Year‘

N E W S

die Zeit vergeht wie im 
Fluge und die eroFame 
2023 ist schon wieder 
Geschichte. Sie wird in 
positiver Erinnerung blei-
ben. Allein die Tatsache,  
dass die Besucherzahlen 
um rund 30% höher 
lagen als im Vorjahr, zeigt, 
welchen Stellenwert 
die eroFame geniesst. 
Darüber hinaus konnte 
die Messe auch wieder 
ihre bekannten Stärken 
ausspielen, sprich ein 
namhaftes Ausstellerfeld 
und einen hohen Grad 
an Internationalität. Über 
die angenehme Busi-
ness-Atmosphäre und 
die eroFame als Plattform 
für die Veröffentlichung 
neuer Produkte erübri-
gen sich weitere Worte. 
Dieses Jahr konnten 
die Besucher aber ein 
neues Entertainment 
Highlight neben dem 
beliebten Oktoberfest 
erleben – die Rede ist 
von der ‚1.000.000 Euro 
Party‘ von Satisfyer. Dass 
die Sex Toy Marke es 
ordentlich krachen lassen 
würde, war im Vorfeld 
absehbar, dennoch 
übertraf die Party alle 
Erwartungen und wird in 
die Annalen der eroFame 
eingehen. 

In diesem Sinne, 
Matthias Johnson 

Vorwort
eroFame 2023Liebe Leser,

sind fest entschlossen, den 

Respekt in allen unseren 

Aktionen zu fördern, stolz 

auf unsere Rollen und 

Positionen im Markt zu sein 

und uns auf die gesamte 

Lieferkette zu konzentrie-

ren. Von der Entwicklung 

herausragender Produkte, 

die die Bedürfnisse unserer 

Kunden erfüllen und der Bereitstel-

lung relevanter Informationen für den 

Endverbraucher – wir streben inach 

Spitzenleistungen. Sie können darauf 

vertrauen, dass wir Ihnen die besten 

Produkte anbieten“, sagen Melanie  

und Stephanie.

•  Mit 7 Vibrations-Modi
• Weich
• Flexibel
• Wasserdicht 
• Wiederaufladbar
•  Einfache und  

komfortable Bedienung  
mit der Ein/Aus-Taste

Schneider & Tiburtius Rubber Vertriebsgesellschaft mbH 
D-66787 Wadgassen-Hostenbach
T +49 6834 4006-0 . F +49 6834 4006-11
info@st-rubber.de

STRUBBI.COM

POLYPOS 
   MASSAGER

Die neue Kollektion von 

KINKY DIVA besteht 

aus weichem Mesh. Die 

exquisiten Produkte sind 

sorgfältig aus feinstem 4-Way-Stretch- 

Materialien gefertigt. KINKY DIVA 

enthüllt damit einen Hauch von 

KINKY DIVAs ‚My Second Skin‘ ist bei SCALA erhältlich
BDSM-Chic und erfüllt alle 

Sehnsüchte – und all das 

zu einem erschwinglichen 

Preis. Jedes Kleidungs-

stück umschmeichelt die weiblichen 

Kurven und verbindet nahtlos  

Komfort und Verführung. 
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Die magischste Zeit des Jahres steht 

vor der Tür und SHOTS macht sie mit 

der Limited Edition SHOTS Surprise Box 

mit einem UVP von 624,98 € für Einzel-

händler noch spezieller, denn sie ist jetzt 

für 99,95 € erhältlich. In der Weihnachts-

zeit geht es vor allem darum, Freude zu 

verbreiten und glückliche Momente zu 

schaffen. SHOTS bereitet den Handel auf 

diese Saison vor: mit kostenlosen Ge-

schenken für Konsumenten beim Kauf 

eines Produkts, Adventskalendern in den 

Sozialen Netzwerken oder auch mit  

Dekorationen im Ladengeschäft.

Überraschung! Die Limited Edition SHOTS Surprise Box ist eine Box mit mehr als einem Dutzend  

großartiger Artikel – eine Mischung aus Sex Toys, Dessous, sowie Spaß und Vergnügen für Paare –  

und sie ist jetzt zu einem schockierenden Preis erhältlich.

Das Weihnachtsgeschäft  steht  vor  der  Tür 

 
Die SHOTS Surprise Box in limitierter Auflage ist ab sofort erhältlich
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Label Cottelli Bondage Plus und Cottelli 

Curves. Besonders im Rampenlicht 

stand die frech-verspielte Lifestyle-Lin-

gerie von kissable. Die Highlights unter 

den Lovetoys waren u.a. das ‚vibepad 

3‘ sowie der für den German Design 

Award nominierte ‚Rotating Vulva 

Massager‘ von Belou. Als Neuheiten 

im Bereich der Lovetoys für Männer 

wurden u.a. die neuen Masturbatoren 

der Premium-Marke WYNE präsentiert. 

Besondere Hingucker waren sicherlich 

die Liebesschaukel ‚Free Standing 

Sex Swing‘ von You2Toys sowie die 

Sex-Maschinen ‚Sit-On Climaxer‘ und 

‚CLIMAXXR360‘ von The Banger.

„Diese erneute Auszeichnung 

erfüllt uns mit Stolz“, freut sich 

Hans-Jürgen Bähr, Chief Product 

Officer (CPO) & Chief Sales Officer 

B2B (CSO) bei ORION. „Sie bestärkt 

und motiviert uns als Team, und wir 

bedanken uns bei unseren Kunden 

und Geschäftspartnern für ihr Vertrauen 

in uns und unsere Produkte.“ Zahlrei-

che Topseller und Neuheiten hat das 

Team des ORION Wholesale auf der 

eroFame in Hannover präsentiert. So 

standen die neuen Kollektionen von 

Cottelli Lingerie und Cottelli Bondage, 

Abierta Fina sowie NEK im Fokus – und 

natürlich die sehr gefragten Plus-Size 

dildos befriedigen jede Fantasie. Nutzer 

werden die freihändige Penetration und 

die kraftvollen Stöße dieser Sexmaschi-

ne lieben, die sich vollständig verstellen 

lässt, um den perfekten Winkel für eine 

gezielte Stimulation zu bieten. Der Dildo 

wird mit einer Fernbedienung geliefert, 

mit der der Nutzer die Intensität der 

Stöße einstellen können, die bis zu 200 

Stöße pro Minute erreichen können.

Das auffälligste Produkt der neuen 

Kollektion von Dream Toys ist die 

Ultra Thrust Sex Machine 200. Diese 

Maschine der Marke ‚Sex Room‘ ist für 

Menschen gedacht, die sich in ihren 

eigenen persönlichen ‚Sex Room‘ 

begeben wollen, wo die Ultra Thrust 

Sex Machine ihnen alles gibt, was sie 

sich wünschen. Die tiefen Stöße des 

Dildos und des Doppelpenetrations-

Der ORION Wholesale ist im Rahmen der eroFame 2023 erneut als  

‚Wholesaler of the Year‘ mit dem EAN Erotix Award ausgezeichnet worden.

ORION Wholesale erneut als  
‚Wholesaler of the Year‘ ausgezeichnet

Tonga bietet die Ultra Thrust Sex Machine an

eroFame 2023
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Mit dem immer passenden Kondom,  

in 9 Größen, finden Liebende dank 

MY.SIZE das bequemste Kondom. MY.SIZE 

bietet somit die größte Vielfalt und Sicher-

heit im Kondom Segment. Seidenweich, 

besonders gefühlsecht, mit einer minimaler 

Wandstärke von 0,05 bis 0,06 mm und an-

genehm riechend können sich Konsumen-

ten entspannt dem Liebesspiel hingeben. 

Dank der leicht zu öffnenden Folie gibt es 

keine unangenehmen Unterbrechungen und 

besonders empfindliche Personen können 

dem allergenarmen Material – hochgra-

dig reines VYTEX-Latex –vertrauen. Zudem 

sind die Kondome vegan, kein Tier musste 

bei der Produktion leiden und die faire  

Herstellung wirkt sich positiv auf Umwelt  

und Mensch aus.

Im Rahmen der eroFame 2023 in Hanno-

ver, durfte die erfolgreiche Marke MY. 

SIZE, auf dem imposanten JOYDIVISION 

Stand, den Award für ‚Condom Brand of 

the Year‘, durch Michael Dills als  

Geschäftsführer, entgegennehmen. 

JOYDIVISION

MY.SIZE freut sich über die Aus- 
zeichnung ‚Condom Brand of the Year‘

• 199 YEARS OF INDUSTRY EXCELLENCE:
Proven history of successful collaborations worldwide. 
Trust our experience for top-notch service.

• WAREHOUSING & DROPSHIPPING EXPERTS:
Hassle-free inventory management.
EEcient dropshipping services available.

• GLOBAL REACH, LOCAL COMMITMENT:• GLOBAL REACH, LOCAL COMMITMENT:
Estonia-based for international partnerships.
Enjoy local support on a global scale.

• SWIFT & RELIABLE:
Fast order processing for timely deliveries.
Trustworthy service every step of the way.

• TAILORED FLEXIBILITY:
Customized solutions to match your needs.Customized solutions to match your needs.
Your success, our priority.

• TRUSTED BY MANY
 

•  READY TO SCALE YOUR BUSINESS?
Contact us at info@bioconcept.eu

Bioconcept Baltics - 
Your Partner in worldwide 
Pleasure Product Distribution.

Why Choose Us:

Thank you
                 for stopping by!

www.bioconcept.eu

Get in touch: www.bioconcept.eu
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The international b2b trade fair for the erotic industry
Internationale b2b Fachhandelsmesse für den Erotikmarkt

Toys • Fashion • Pharmaceuticals • Consumables • Movies • Magazines

Toys • Mode • Pharmazeutika • Hil fsmit tel • Fi lme • Magazine

and much, much more

und vieles mehr

E u r o p e ' s  1 s t  c h o i c e  f o r  t h e  e r o t i c  t r a d e  p r e s e n t s :

Hannover Messe • 30521 Hannover • Deutschland

25.–27. September 2024
Nur für Fachhändler. Eintritt frei.

die eroFame 2024 wird gesponsert von:
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Hannover Messe • 30521 Hannover • Deutschland

25.–27. September 2024

Europas bedeutendste

Erotikfachmesse:

• Nur für Fachpublikum

• Freier Eintritt für 

registrierte Fachbesucher

• Konzentrierte 

Kundengespräche in 

Business-Atmosphäre

• Internationales markt- 

relevantes Ausstellerfeld

• Shuttle-Service zu den 

Partner-Hotels

• Catering für Ihre Kunden

• Einzigartiges 

Ausstellungsgelände in 

der Expo-Stadt Hannover

• Oktoberfest für alle 

Besucher und Aussteller

Contact:
mediatainment productions GmbH
eroFame GmbH
Große Kampstraße 3
31319 Sehnde
Germany

Tel:   +49(0)5138 60 220 – 0
Fax: +49(0)5138 60 220 – 29
info@erofame.eu
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75353
Sexy Wetlook Bra with Zipper
RRP: €39,99

75354
Crotchless Wetlook Zipper Slip
RRP: €39,99

WWW.SCALA-NL.COM
SALES@SCALA-NL.COM
+31 (0)24 202 2390
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Erfolge in der Zukunft gestellt. Mit der 

Auszeichnung ‚Distributor of the Year‘ 

in der Tasche sind wir motiviert, wei-

terhin Grenzen zu verschieben und 

die Erotikbranche zu revolutionieren. 

Unser Engagement für Innovation, 

Qualität und Kundenzufrieden-

heit stellt sicher, dass wir auch in 

Zukunft an der Spitze der Branche 

stehen und die Erwartungen immer 

wieder übertreffen werden“, so  

das Unternehmen.

Dieses Jahr 2023 hatte Dreamlove, 

ein Vorreiter in der Erotikbranche, 

der mit seinen innovativen Produkten 

und seinem außergewöhnlichen Kun-

denservice immer wieder Grenzen 

überschritten hat, ein unvergessliches 

Erlebnis auf der eroFame, denn das 

Unternehmen wurde mit dem EAN 

Award in der Kategorie ‚Distributor of 

the Year‘ ausgezeichnet. „Der Erfolg 

von Dreamlove auf der eroFame 2023 

hat die Weichen für noch größere 

erfreuen nicht nur Fetisch-Freunde, 

sondern auch modewusste Frauen 

mit dem Sinn für das ‚gewisse Extra‘. 

Geliefert werden alle Artikel von Black 

Level umweltfreundlichen Verpackun-

gen mit zahlreichen Abbildungen sowie 

Artikelbeschreibungen in mehreren 

Sprachen. Die Verpackungen können 

sowohl hingestellt als auch mittig auf-

gehängt werden. Da sie sehr kompakt 

sind, können auf einer Verkaufsfläche 

mehrere Artikel präsentiert werden, und 

auch die Lagerhaltung ist platzsparend. 

Ab sofort sind über den ORION Who-

lesale sieben neue, atemberaubende 

Lack-Outfits von Black Level in den 

Größen S bis XL, teilweise auch bis 2XL 

erhältlich. Die waschbare Glanz-Lack-

Wear von Black Level wird exklusiv im 

Hause ORION designt und überzeugt 

durch ausgefallene Styles in formsta-

biler Stretch-Qualität, die eine perfekte 

Passform und höchsten Tragekomfort 

garantiert. Die Outfits sind vielseitig und 

bequem – und mit sehr viel Sex-Ap-

peal. Diese erotischen Glanzstücke 

Die alljährliche eroFame ist dafür bekannt, dass sie die namhaftesten 

Akteure der Erotikindustrie zusammenbringt, die ihre neuesten  

Produkte und Innovationen vorstellen.

Dreamlove gewinnt den  
EAN Award ‚Distributor of the Year‘

Neue Lack-Outfits von Black Level

eroFame 2023
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te sorgt nicht nur beim Einführen für 

Vergnügen und Erregung, sondern 

auch beim Herausziehen. Inspiriert von 

den Bewegungen eines Geigenspielers, 

ahmt die Bow-Motion-Technologie von 

SORAYA Beads die Streichelbewe-

gungen eines Geigenbogens nach. Die 

Perlen im Toy bewegen sich in einer 

wellenförmigen Bewegung, so dass der 

Benutzer die Bewegung von oben nach 

unten spüren kann. Diese einzigartige 

Technologie steigert das Vergnügen 

und sorgt für ein besonderes Erlebnis 

im Vergleich zu anderen Anal Toys.

Das neueste LELO Produkt – SO-

RAYA Beads – ist ein Anal-Mas-

sagegerät, das speziell für Frauen 

entwickelt wurde – aufgrund der Unter-

schiede in der Anatomie des Hinterns – 

aber in Wirklichkeit ein geschlechtsneu-

trales Toy ist, das von allen genossen 

werden kann. Das neue, kaskadenför-

mige Design mit vier allmählich größer 

werdenden Perlen ist für maximalen 

Komfort bei der Erkundung des analen 

Vergnügens gedacht und macht es so 

zu einem perfekten ersten (Einstiegs-)

Anal Toy. Das Design der Perlenket-

rial. Die neue Kollektion von Cottelli 

Lingerie ist über den ORION Who-

lesale erhältlich. Geliefert wird sie 

in Verpackungen aus hochwertiger 

Kartonage, die auch als Geschenk-

verpackung genutzt werden kann.  

Die Kartonage ist ummantelt von 

einem zusätzlichen Schuber mit 

Detail-Abbildungen des jeweiligen 

Artikels sowie der Artikelbe- 

schreibung in mehreren Sprachen. 

Die neue Kollektion von Cottelli Lin-

gerie vereint pure Sinnlichkeit mit de-

tailverliebter Raffinesse. Die Dessous 

werden exklusiv im Hause ORION 

designt, und setzen die weiblichen 

Vorzüge sexy, stilvoll und selbstbe-

wusst in Szene. Die sechs neuen, 

atemberaubenden Dessous haben 

unterschiedliche Designs mit viel 

verführerischer Spitze, sexy Powernet 

und sinnlich-seidigem Stretchmate-

Auch wenn die Sex Toy Industrie eher Frauen zu bevorzugen  

scheint, gibt es doch unendlich viele Anal Toys (vor allem Prostata-

massagegeräte), die eher auf Männer ausgerichtet sind.

 
SORAYA Beads

Neue Kollektion von Cottelli Lingerie

Neu bei  LELO

14
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begeistert, aber besonders Menschen 

mit einem größeren Körper wissen, 

wie unbequem es sein kann, ein Toy 

an die gewünschte Stelle zu bringen. 

Zudem suchen viele Menschen mit 

Behinderungen nach einer einfacheren 

Möglichkeit, sich selbst zu verwöhnen. 

Der ergonomische Griff des Silc Touch 

ermöglicht ihnen den Griff und die 

Reichweite, die sie sich wünschen. Es 

sind mehrere Modelle erhältlich, um 

unterschiedlichen Körpergrößen und 

Reichweite gerecht zu werden.

Er bietet einen besseren Griff, besse-

re Kontrolle, bessere Winkel. Ganz 

gleich, ob der Nutzer nach einem leich-

teren Griff, weniger Belastung der Hän-

de, realistischeren Stößen oder mehr 

Druck sucht, das innovative Design des 

Silc Touch werden neue Türen öff-

nen. Der Griff hilft, Ermüdungserschei-

nungen am Griff, eine kurze Reichweite, 

eine Überlastung der Handgelenke und 

ungünstige Winkel zu vermeiden. Men-

schen mit einem kleineren Körper sind 

von diesen Verbesserungen sicherlich 

ursprünglichen Kollektion verbindet 

die zeitlose Anziehungskraft unse-

rer Pheromonprodukte mit einer 

eleganten, modernen Ästhetik. Das 

auffällige und elegante Design wird 

die Erfahrung des Einzelnen verbes-

sern und die Anziehungskraft weiter 

verstärken“, sagt Jacqui Rubinoff, 

Geschäftsführerin von Eye of Love. 

Die Classic Collection ist ab  

sofort erhältlich.

Eye of Love, freut sich, die Neuge-

staltung seiner beliebten Classic 

Collection bekannt zu geben. Die 

Classic Collection mit den beliebten 

10ml- und 50ml-Fläschchen erstrahlt 

nun in einem frischen und modernen 

Design, während die 3-in-1-Phero-

mon-Massagekerzen mit einem 

neuen Look und einer neuen Form 

komplett überarbeitet worden  

sind. „Das neue Design unserer 

Der Silc Touch Griff wurde mit Blick auf Barrierefreiheit entwickelt  

und ist der erste Sex Toy Griff in voller Größe auf dem Markt.

Silc Arts stellt den  
ergonomischen Silc Touch Griff vor

Eye of Love enthüllt einen 
neuen Look für die Classic Collection

Die e infachste Art ,  e in Sex Toy zu halten

16

Buch 1.indb   16Buch 1.indb   16 30.10.23   10:5630.10.23   10:56



Buch 1.indb   17Buch 1.indb   17 30.10.23   10:5630.10.23   10:56



23
0

9-
0

96

Tel. +49 461 5040-308 · wholesale@orion.de

ORION-WHOLESALE.com

54
0

17
80

SIMPLY FANTASSTIC

3 MOTORS

RC   THRUSTING 
BUTT PLUG

MIT VIBRATION

w w w . e l i n e - m a g a z i n e . d e  •  1 1 / 2 0 2 3

N E W S

entgegengebracht wurden. Dies 

bestärkt uns in unserem Vorhaben, 

diesen aufstrebenden Markt weiter 

zu erkunden. Der wachsende Markt 

für Premium-Cannabisprodukte bietet 

nicht nur für uns, sondern auch für 

den Erotikeinzelhandel großartige 

Möglichkeiten. Die Synergie zwischen 

diesen beiden Branchen ist offen-

sichtlich, und wir sind zuversichtlich, 

dass wir gemeinsam von dieser 

aufregenden Entwicklung profitieren 

können. Eure Unterstützung und eure 

Begeisterung bedeuten uns alles.“

Eure Unterstützung und euer 

Interesse haben unsere Premiere 

auf dieser Veranstaltung zu einem 

unvergesslichen Erfolg gemacht. Es 

war eine Ehre, unsere Premium-Can-

nabisprodukte mit euch zu teilen und 

euer positives Feedback zu empfan-

gen. Die CANNABAR International 

GmbH betrachtet diese Messe als 

den ersten Schritt, um unsere hoch-

wertigen Cannabisprodukte auch im 

Erotikmarkt zu etablieren. Wir sind 

überwältigt von der Begeisterung und 

Offenheit, die uns auf der eroFame 

Viranes ist eine Dessous-Kollektion, 

die die Anpassung an individuelle 

Vorlieben ermöglicht und durch Ele-

mente wie eine Korsettschnürung 

am Rücken, verstellbare Träger am 

Hals, flexible vertikale Stäbchen und 

verstellbare, abnehmbare Strumpf-

halter die volle Kontrolle über  

den Look bietet.

Die kühne Viranes-Dessous- 

Kollektion von Obsessive kombiniert 

den Glanz von Latexgewebe mit 

subtilen, aber faszinierenden Details 

für einen glamourösen Look: Die 

Viranes-Kollektion ist ein wahrer 

Sinnesgenuss mit ihrem glatten   

Latexmaterial, das mit silbernen 

Akzenten versehen ist.  

Cannabar, Bemapharm und Scooper sind von einer mehr als erfolgrei-

chen eroFame zurückgekehrt und möchten sich dafür bei allen Besu-

chern bedanken: „Wir, das Team von Cannabar, Bemapharm und  

Scooper, möchten uns von Herzen bei allen bedanken, die uns  

an unserem Stand auf der eroFame besucht haben. 

eroFame 2023: Cannabar,  
Bemapharm und Scooper sagen Danke

Obsessive veröffentlicht Viranes

Die Messe war  der  erste Schr i tt ,  Cannabisprodukte im Erot ikmarkt  zu etabl ieren

18
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wurde entwickelt, um die visuelle Sti-

mulation zu verstärken. Die Innenseite 

ist mit Reihen von Rippen ausgekleidet, 

während das spiralförmige Kompres-

sionsdesign ein unwiderstehliches 

Popping-Gefühl erzeugt, wenn sich der 

Penis in die ultra-weiche Hülle hinein- 

und herausbewegt. Der Viewtube Pro 

verfügt über eine intermittierende Saug-

technologie sowie über einen SUPER 

SUCTION-Modus, der eine konstante 

Saugwirkung bietet. Außerdem um-

schließt die ultra-weiche, durchsichtige 

Hülle den gesamten Schaft, während 

sie automatisch saugt und vibriert.

Der neue Moto-Milker verbessert 

die Masturbation mit kraftvollen, 

intermittierenden Stößen für ein unver-

gessliches Erlebnis. Die ultra-weiche 

Hülle umschmeichelt den Penis bei 

jedem Stoß, den der Benutzer mit 10 

Vibrations- und 10 Stoßmodi individuell 

einstellen kann. Der Fap-O-Matic Pro 

fickt den Schwanz und leckt gleich-

zeitig die Eier! Die intermittierende 

Saugfunktion treibt den Schwanz 

automatisch rein und raus, während 

das Hyper-Pulse-Design die intensive 

Stimulation auf die Hoden konzentriert. 

Die transparente Hülle des Viewtube 2 

Mustern hingeben kann,. Seine durch-

dachte Form gewährleistet eine perfek-

te Passform für Benutzer aller Größen 

und bietet Vergnügen ohne Kompro-

misse. Der Stellar Cockring ist nicht auf 

die männliche Anatomie beschränkt, 

sondern geht darübert hinaus, indem 

er Funktionen für die Stimulation der 

Klitoris und des Hodensacks mitbringt.

Lola Games freut sich, sein neuestes 

Sex Toy vorzustellen – den Stellar 

Cockring. Seine beeindruckende Aus-

wahl von 20 Vibrationsmodi ermöglicht 

es dem Benutzer, eine außergewöhn-

liche Bandbreite an Empfindungen zu 

erleben und sich auf eine Entdeckungs-

reise zu begeben, auf der er sich 

verschiedenen Intensitätsstufen und 

Pipedream veröffentlicht neue Ergänzungen zur PDX Elite Kollektion. 

Die bei SCALA erhältlichen neuen Stimulatoren versprechen ein  

unvergleichliches Maß an Befriedigung.

 
Neue Stroker von PDX Elite

Lola Games stellt Stellar vor

Erhält l ich bei  SCALA 

20
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noch verstärkt. Indem man den Blase-

balg mit ausgeatmeter Luft füllt, ist es 

möglich, ein vollständig geschlossenes 

Kreislaufsystem zu schaffen.Der Army 

Gas Mask Full Rebreather Converter 

von DUSEDO eröffnet eine Welt der 

Möglichkeiten für intensive Atemspiele. 

Jeder Atemzug wird vergrößert, was 

die Vorfreude steigert und die Aufre-

gung erhöht. Dieser Konverter wurde 

unter Berücksichtigung des höchs-

ten Komforts und der Sicherheit des 

Benutzers entwickelt und gewährleistet 

einen sicheren und nahtlosen Sitz, so 

dass der Benutzer vollständig in das 

Rebreather-Erlebnis eintauchen kann. 

Das hochmoderne Montage- und 

Hängebrett wurde entwickelt, um 

das ‚Spielzimmer‘ zu einem Ort für 

aufregende Erfahrungen zu machen. 

Es ist aus strapazierfähigem Hartplastik 

gefertigt und verfügt über sichere Klem-

men, die die Air Mix Control Bar nahtlos 

einrasten lassen.Jeder Anschluss 

verfügt über ein eigenes bedienbares 

Absperrventil, das für eine einfache 

Handhabung sorgt. Aber das ist noch 

nicht alles – die Gummibälge geben 

dem Gasmasken-Spiel eine spannende 

Wendung. Sie können als externe ‚Lun-

ge“ verwendet werden, die die einge-

atmete Luft auffängt und das Erlebnis 

ganze Nacht sorgt. Er bietet zehn 

verschiedene Geschwindigkeiten, 

sechs Vibrationsmuster und einen 

flexiblen Hals. Le Wand wurde mit 

dem Gedanken an das Vergnügen 

für alle Menschen und Körperfor-

men entwickelt und setzt sich mit 

seinen vielseitigen Sex Toys für 

Intimität für alle ein.

Unendliche Kraft in kleinem Format 

– der Le Wand Powerful Petite Plug-

In Vibrating Massager ist jetzt bei 

SCALA erhältlich. Dieser klassische 

Vibrator kombiniert die Beweglich-

keit und den Komfort des Le  

Wand Petite Rechargeable Vibrating 

Massager mit den Vorteilen eines 

Stromkabels, das für Power für die 

DUSEDO bietet die perfekte Kombination aus Vielseitigkeit  

und Aufregung mit ihrem Montage- und Hängebrett, gepaart  

mit der Gas Mask Air Mix Control Bar.

Moezelhavenweg 49 53 | NL-1043 AM | Amsterdam | The Netherlands | Phone +31 (0) 20 626 07 02 | sales@dusedo.com | www.dusedo.com

DUSEDO stellt das  
ultimative Atemkontrollerlebnis vor

Neu bei SCALA: Le Wand Petite Plug-In Massager

MOI Gear
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macht. Das Einsteigerset enthält 

eine klassisch geformte Düse  

und eine C-förmige Düse für die 

Prostatastimulation, während  

das Fortgeschrittenenset eine  

größere gebogene Düse und  

eine mit Perlen besetzte Düse  

mit Präzisionsspitze enthält.

Die Verbraucher können einfach 

ihren Duschkopf abschrau-

ben und durch die Düse ihrer Wahl 

ersetzen, um die perfekte Kombina-

tion aus Praktikabilität und Vergnü-

gen zu genießen. Das Gewinde ist 

aus robustem Edelstahl gefertigt, 

was die Montage sehr einfach 

Verschmelzung aus hochwertigen 

Produkten, exquisiter Verarbeitung 

und kreativem Design. Sie bieten 

eine einzigartige Möglichkeit, die 

Vorfreude auf Weihnachten mit 

unvergesslichen intimen Momenten 

zu verbinden. Bei weiteren Rückfra-

gen hilft Ihnen gerne der Kunden-

service von ST RUBBER unter der 

Telefonnummer 06834 4006-0 oder 

besuchen Sie einfach den Online 

Shop: www.strubbi.com

Ab sofort bei ST RUBBER erhältlich: 

Satisfyer Adventskalender 2023. 

Diese speziell gestalteten Kalender 

bieten eine Sinnesreise, die Erotik, 

Aufregung und Freude in die Fei-

ertage bringt. Die Adventskalender 

von Satisfyer sind nicht nur eine 

aufregende Möglichkeit, die Tage 

bis Weihnachten zu zählen, sondern 

auch eine Gelegenheit, die Sinn-

lichkeit auf eine ganz neue Ebene 

zu heben. Diese Kalender sind eine 

Nexus bringt zwei Duschdüsen-Duo-Kits für die ultimative Reinigung 

auf den Markt: Die Kits enthalten zwei Silikondüsen aus festem, aber 

flexiblem Silikon mit großen Löchern in der Spitze des Schafts für  

eine gründliche 360°-Reinigung.

 
Nexus Shower Douche Duo Kits

Satisfyer Adventskalender jetzt  
neu bei ST RUBBER im Sortiment

Doppelt  sauberes Vergnügen

24
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Die eroFame 2023 hat ein deutliches Zeichen 
gesetzt und ihre dominierende Stellung im 
internationalen Erotikmarkt mehr als unter 
Beweis gestellt. So hat die Messe dieses Jahr 
4001 Besucher nach Hannover gelockt,  
während es im Vorjahr 3049 gewesen sind.  
Das ist ein beachtliches Plus von rund 30%.  
Der Zuspruch für die eroFame ist also nicht  
nur ungebrochen, sondern er hat sich sogar 
noch deutlich gesteigert. Die Besucher aus 
Europa, Nord- Mittel- und Südamerika, Asien, 
Australien sowie Afrika konnten sich bei 121 
Ausstellern über neue Produkte, Technologien 
und Dienstleistungen informieren lassen. 
Neben dem Oktoberfest, das bereits seit den 
Anfängen der eroFame stets ein fester Bestand- 
teil der Messe ist und sich immer wieder größ-
ter Beliebtheit erfreut, gab es dieses Jahr ein 
weiteres ‚Entertainment Highlight‘, denn am 
Mittwoch lud Satisfyer die Messebesucher zue 
‚1.000.000 Euro Party‘ ein. Fünf DJs, 40 Enter-
tainer sowie 50 Tänzer sorgten für ein unver-
gleichliches Spektakel, das sicher seinen Platz 
in den Annalen der eroFame finden wird. Die 
eLine-Bildergalerie bietet eine große Auswahl 
an Schnappschüssen von allen Highlights der 
diesjährigen eroFame - vom Messegeschehen, 
der Satisfyer Party und dem Oktoberfest. 

E in  P lus  v on  run d  30% be i  de n  B e s u che rzah lenexclusive

eroFame 2023 übertrifft Vorjahresergebnis
eroFame 2023

Der EAN Award ‚Sexual Wellness Company of the Year‘ geht an Svakom
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eroFame 2023

XR Brands wird mit dem EAN Award ‚Most Progressive Company‘ 
ausgezeichnet - Michael Guilfoyle nimmt ihn entgegen

Das PLAYROOM Management:  
Robert Srzelecki, Michal Neznal und Marcin Fröhlich

5 DJs, 25 Video Screens, 40 Entertainer, 50 Tänzer, 240 Kostüme…  
Satisfyers Party bot allerlei für die Sinne 

Das Mister Size Team

Wie in den Jahren zuvor ein Publikumsmagnet: das Oktoberfest

Melanie und Stephanie de Jonge (TONGA) mit dem‚ 
Business Women of the Year‘ Award 
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www.mystim.com

SCHACH GEHT DIR AM ARSCH VORBEI?
Dann versuch‘ lieber E-Stim. Ist sowieso spannender.

DIESES UND VIELE ANDERE TOYS WARTEN AUF DICH.

11_ELINE_Nov23.indd   111_ELINE_Nov23.indd   1 17.10.2023   11:38:2717.10.2023   11:38:27

Wieland Hofmeister (eroFame) und Alexander Giebel (pjur)  
auf der Satisfyer Party

Dirndl-Parade 

Binh-An Dang und Jan Greuter (Wow Tech / Lovehoney Group) freuen sich über 
EAN Award ‚Highest Potential Product‘ für Womanizer Wave

Zwei Gewinner auf einen Blick: Natalia Bobyleva (Lola Games) mit dem‚ 
EAN Sustainability Award‘ und Tim Faber (Intimate Distribution) mit dem‚ 
Fastest Growing Company‘ Award 

Autoblow ist mit zwei brandneuen auf die eroFame gekommen
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E V E N T new new new

www.tongabv.com  @tongabv @tongabv

Get ready for hands-free penetration and powerful thrusts from this sleek 
sex machine that fully adjusts to give you the perfect angle for targeted stimulation. Use the remote 
control to adjust the intensity of the thrusts, which can reach up to 200 thrusts per minute.

Marzena Kmiecik and Roman Plaza stellen ihr Erotikspiel‚ 
The Lovers‘ vor

Hannes Hultman (Svakom) und Lennard Honebecke (ONE-DC)  
auf dem Oktoberfest

Will Ranscombe mit dem Award ‚Innovation of the Year‘ (für Love Not Wars 
NeoSilicone), Julie Bonnet mit dem Award ‚Toy Brand of the Year‘ (für die Marke 
Biird) und Lisa Sananes mit dem Award ‚Outstanding Services for the Industry - 
For excellent brand support‘ (für Gisele International)

SHUNGA nimmt den Award ‚High-End Brand of the Year‘ mit nach Hause –  
Ausgezeichnet wurde die Produktlinie SHUNGA Intimate Massagers
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Hein Schouten (SHOTS) bekommt von Kim Grundstedt (eroFame) 
den EAN Award ‚Business Man of the Year‘ überreicht 

Lavi Yedid (NS Novelties)

Ein beeindruckender Hingucker: der Satisfyer Messestand

Bayerische Schmankerl, Live-Musik, tolle Atmosphäre, tolle Gäste -  
was will man mehr?

Der Award in der Kategorie ‚Product Line of the Year: Body Wear‘  
ging dieses Jahr an CalExotics Radiance Linie 
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Am FUN FACTORY Stand: Jordis Meise und Damir Tschamaew

Steve Sav (Evolved Novelties) im Kundengespräch Patrick Pruvot (Passage du Desir) und Matthias Johnson (EAN)

Andre Visser nimmt den Award ‚Highest Potential Product Line‘  
für Dildos Assorteds Linie S Pleasure s von Matthias Johnson (EAN) entgegen

Die pjur Verlosung ist fester Bestandteil der eroFame –  
Joalene Schmitt ist als Losfee aktiv 
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Während der eroFame hat das EAN Team die Erotix Awards für das Jahr 2023 verliehen. 45 mal wurde die prestigeträchtige 
Trophäe für herausragende Leistungen und Innovationen in der Erotikindustrie überreicht.

Alle EAN Erotix Award 2023 Gewinner auf einen Blick

Masturbator Brand of the Year

TENGA

Product of the Year: Masturbator

PowerBlow  
Kiiroo

Retailer of the Year: E-Commerce

Sinful

Retailer of the Year: Bricks & Mortar

Saints & Sinners

BDSM Brand of the Year

TABOOM  
SCALA

Product Line of the Year: Sex Toys

in a Bag 
Doc Johnson

Toy Brand of the Year

Biird

Lubricant Brand of the Year

pjur

Product Line of the Year: Body Wear

Radiance
CalExotics

Best Selling Brand

Satisfyer

Condom Brand of the Year

MySize

Innovation of the Year

NeoSilicone
LOVE NOT WAR

Best Lingerie Brand

Obsessive

Best Brands Assortment

ST RUBBER

Highest Potential Product

Womanizer Wave 
Lovehoney Group

High-End Brand of the Year

SHUNGA Intimate Massagers
SHUNGA

House Brand of the Year

ACTION
International Lovecherry

Best Product Design Concept

Heart’s Desire 
Mystim GmbH

Male brand of the Year

Bathmate

Product of the Year: Vibrator

Magic Stick 
OTOUCH

Highest Potential Product Line

S Pleasures 
Dildos Assorted

Die Satisfyer Party bleibt sicher alle Besucher  
der eroFame 2024 in Erinnerung Das ‚Bullenreiten‘ darf auf dem Oktoberfest nicht fehlen 
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Highest Mainstream Appeal

Leg Avenue

Sex Toy Manufacturer of the Year

Pipedream Products

EAN Sustainability Award

Lola Games

Best Longtime Seller

Liquid Vibrators 
INTT Cosmetics

Homeparty Company of the Year 

Ladies Night Homeparties

Best Overall Collection

Dusedo

Company of the Year

Eropartner

Most Iconic Sex Toy Company

LELO

Best Assortment: House Brands

ONE-DC

Distributor of the Year

Dreamlove

Most Progressive Company

XR Brands

Best Assortment: Fetish & BDSM

Rimba

Wholesaler of the Year

ORION Wholesale

Fastest Growing Company

Intimate Distribution

Best Sales Team

Fleshlight

Brand Representative of the Year

Anne Meunier 
Lovely Planet

Sexual Wellness Company of the Year

SVAKOM

Best Private Label Services

Cobeco Pharma

Business Women of the Year

Melanie de Jonge / Stephanie de Jonge 
TONGA BV

Congratulations for 25 Years in Business

HOT Productions & Vertriebs GmbH

Sensual Cosmetics Company of the Year

Orgie Company

Outstanding Services for the Industry

For excellent brand support 
Gisele International

Business Man of the Year

Hein Schouten 
SHOTS

Congratulations for 15 Years in Business

RCC-Wholesale

Auf der Satisfyer Party The Scooper Claw - wer hat sich nicht an ihr probiert?
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17083
Bangers Bondage Fuck Seat
RRP: €369,-

17082
Bangers Fuck Machine Pro 3 Duo 

RRP: €479,-

WWW.SCALA-NL.COM
SALES@SCALA-NL.COM
+31 (0)24 202 2390

Aad de Klerk (Morningstarpharma)

Work hard, play hard

WOW Tech präsentierte Womanizer Wave auf der eroFame –  
und das mit großer Motivation und Spaß

Action ohne Ende auf der Satisfyer Party 
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Iconic
Redefined.

Modernes und auffälliges Design
Erhöhte Kundenattraktivität
Erweitertes Verkaufspotenzial

22
3-
10
-0
17

Unsere Label 
im neuen Look*

Start: Q1—2024*

P R E M I U M  I N T I M P R O D U K T E PJ U R .C O MM A D E  I N  G E R M A N Y— S E I T  1 9 95

Chloe Pearce und Monique Carty (Nexus) 

Ein Highlight der eroFame 2023: das Oktoberfest

TENGA wird mit dem Award ‚Masturbator Brand of the Year‘ ausgezeichnet

Die eroFame dient als Startplatz für viele neue Produkte

Kristian Broms und ‚Barbara Cook nehmen den EAN Award‚ 
Sex Toy Manufacturer of the Year‘ für Pipedream Products in Empfang
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Raymond Houtenbos, Sandra van Looij und Kristian Broms 
(Pipedream)

Volles Haus auf der Satisfyer Party

Stilecht auf dem Oktoberfest 
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Die ‚Liebesengel‘ Daniel und Nadine Jedlicka

121 Aussteller präsentierten sich auf der diesjährigen eroFame

Am Stand von Creative Conceptions 

Bei Eropartner freuen sich Stephane Poingt und Evertine Magerman  
über die Auszeichnung ‚Company of the Year‘

Da hat wohl jemand großen Durst 

45

E V E N T
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45 EAN Awards sind dieses Jahr vergeben worden Überraschung für Alexander Giebel (pjur) 

Ein Spektakel sondergleichen – die Satisfyer Party bot Unterhaltung der 
Extraklasse 

Das Interesse der Medien an der eroFame war auch dieses Jahr ungebrochen

‚Bierlaune‘ auf dem Oktoberfest 
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Tobias Ziegenhagen spricht über Womanizers  
zehnjährige Efolgsgeschichte

Viele Gäste erscheinen auf dem Oktoberfest traditionell  
in passender Tracht

Die Band bäm sorgte auf dem Oktoberfest für Livemusik

Gegenüber dem Vorjahr erzielte die eroFame bei den Besucherzahlen ein 
Plus von 30%

Gewinner des Awards ‚Lubricant Brand of the Year‘ ist pjur
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Schneider & Tiburtius Rubber Vertriebsgesellschaft mbH 
D-66787 Wadgassen-Hostenbach
T +49 6834 4006-0 . F +49 6834 4006-11
info@st-rubber.de

STRUBBI.COM

MY.SIZE Mix 49, 10er 
Artikel-Nr.: 100000019054
MY.SIZE Mix 49, 28er 
Artikel-Nr.: 100000019055

MY.SIZE Mix 53, 10er 
Artikel-Nr.: 100000019058
MY.SIZE Mix 53, 28er 
Artikel-Nr.: 100000019059

MY.SIZE Mix 57, 10er 
Artikel-Nr.: 100000019062
MY.SIZE Mix 57, 28er 
Artikel-Nr.: 100000019063

MY.SIZE Mix 64, 10er 
Artikel-Nr.: 100000019070
MY.SIZE Mix 64, 28er 
Artikel-Nr.: 100000019071

MY.SIZE Mix 69, 10er 
Artikel-Nr.: 100000019074
MY.SIZE Mix 69, 28er 
Artikel-Nr.: 100000019075

MY.SIZE Mix 60, 10er 
Artikel-Nr.: 100000019066
MY.SIZE Mix 60, 28er 
Artikel-Nr.: 100000019067

10er-Packung-Inhalt: 10 Kondome aus Naturkautschuklatex 
mit Reservoir, zylindrisch, feucht. 4 Stück: naturfarben, glatt;  
je 2 Stück: naturfarben, gerippt – rot mit Erdbeeraroma – blau.

28er-Packung-Inhalt: 28 Kondome aus Naturkautschuklatex 
mit Reservoir, zylindrisch, feucht. Je 7 Stück: naturfarben, glatt; 
naturfarben, gerippt; rot mit Erdbeeraroma; blau.

Neu bei 
ST RUBBER  

im Sortiment!

Nichole Grossmann präsentiert CalExotics  
Erfolgslinie California Dreaming

Auf der eroFame treffen sich viele alter Freunde –  
wie hier Matthias Johnson (EAN) und Nina Saini 

Das Satisfyer Team überkommt den Award ‚Best Selling Brand‘ überreicht 

SCALAs Eigenmarke TABOOM wird zur ‚BDSM Brand of the Year‘ gekürt

Die Beliebtheit des Oktoberfests ist ungebrochen – auch dieses  
Jahr versammelte sich die Industrie wieder, um gemeinsam zu feiern
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10055
The Glider Small Buttplug
RRP: €34,99

10058
The Slider Medium Buttplug
RRP: €34,99

10059
The Slider Large Buttplug
RRP: €39,99

10060
The Intruder Buttplug

RRP: €39,99 

10056
The Glider Medium Buttplug
RRP: €37,99

10057
The Glider Large Buttplug

RRP: €41,99

VIBRATINGVIBRATINGVIBRATINGVIBRATINGVIBRATINGVIBRATINGVIBRATING

SPLASHPROOF SILENTONE TOUCH BUTTON3 VIBRATING SPEEDSBODY-SAFE 7 PULSATING FUNCTIONS

WWW.SCALA-NL.COM
SALES@SCALA-NL.COM
+31 (0)24 202 2390

Patrick Lyons (Nu Sensuelle) mit Jon Vogt (Eldorado)
Das eroFame Team – hier Kim Grundstedt und Wieland Hofmeister –  
bedankt sich bei Ausstellern und Besuchern für eine erfolgreiche Messe 

ONE-DC wird für seine starken Eignemarken mit dem Award‚  
Best Assortment: House Brands‘ belohnt 

Die Liquid Vibrators von INTT Cosmetics sind seit langer Zeit  
sehr erfolgreich im Markt – daher geht der Award ‚Best Logntime Seller‘  
an das Unternehmen aus Brasilien

Paweł Graczyk (Whips Collection)
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Daumen hoch bei Dreamlove – das spanische Unternehmen  
gewinnt den EAN Award ‚Distributor of the Year‘ 

Viamax ist zurück – hier im Bild Robert Algstedt,  
Peter Ackerfeldt und Carina Akesson

Beste Stimmung bei ST RUBBER: das sorgfältig zusammengestellte  
Sortiment des Großhändlers ist mit dem EAN Award‚ 
Best Brands Assortment‘ ausgezeichnet worden

Leigh Dedhar (Doxy) erklärt die Vorzüge seiner Produkte 

Der Award ‚Highest Mainstream Appeal‘ geht an Leg Avenue –  
zur Freude des Teams
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Snail Vibe ist mit zwei neuen Produkten auf die eroFame gekommen Um einen deutschen Torwart-Giganten zu zitieren: Da ist das Ding! 

Matthias Johnson (EAN) und Vincent Renou (Honey Play Box)

Der Award ‚Best Sales Team‘ geht an Fleshlight – 
hier im Bild Alfonso Cala, Juan Ziena und Rocio Olivera

Immer wieder erstaunlich, wie viele Gäste ein dem  
Motto des Oktoberfests gerechtes Outfit parat haben 

55
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FETISH # EXTREMES # POPPERS TOYS #  GASMASK Hi
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WHOLESALE
XTRM.net

...for a new kick

Bei Obsessive ist die Freude über den Award ‚Best Lingerie Brand‘ groß

Das Team von INTT Cosmetics auf dem Oktoberfest 

HOT feiert dieses Jahr das 25jährige Bestehen – EAN belohnt diese Leistung 
mit einem speziellen Award 

Glücklich über den Award ‚Wholesaler of the Year‘: Hans-Jürgen 
Bähr und Hauke Christiansen (ORION Wholesale)

Mystims Produkt ‚Heart’s Desire‘ gewinnt  
den Award ‚Best Product Design Concept‘
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Tel. +49 461 5040-308 · wholesale@orion.de

ORION-WHOLESALE.com

Valkiria 
Pleasure-Gel mit 
Cooling-Effekt

Thor 
Pleasure-Gel mit Wärme-Effekt

Pause 
Verzögerungsgel  

0
62

86
89

0
62

86
70

0
62

86
97

ZUCKERFREI,
GLUTENFREI  

& VEGAN

DAS SORTIMENT FÜR  
DEN NACHTTISCH

DIE NEUEN PLEASURE-ESSENTIALS  

DanaMedic feiert die Premiere seiner neuen Marke  
Erect‘r auf der eroFame

Jan Vinzenz Krause (Vinico GmbH) und Hans-Jürgen Bähr  
bringen die Komdomarke Secura zurück in den Markt

Bathmate darf sich von nun an ‚Male Brand of the Year‘ nennen

Kiiroo freut sich über den EAN Award ‚Product of the Year: Masturbator‘  
für das Produkt PowerBlow

Pedro Correia (Refixe), Ivonne Margarido (Refoxe),  
Andre Visser (Dildos Assorted) uznd Valentino Tolman (NUUD)

EAN zelebriert RCC Wholesales 15jähriges Jubiläum mit einem 
Award - Steven Robinson nimmt ihn entgegen
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Ladies Night Homepartys gewinnt den EAN Award‚  
Homeparty Company of the Year‘

Kim Grundstedt (eroFame) zeichnet Cobeco Pharma mit dem Award ‚Best Private Label Services‘ aus

Auf der Satisfyer Party ging es unter anderem auch futuristisch zu

So sehen glückliche Gewinner aus – das Team von Orgie bejubelt  
den Award ‚Sensual Cosmetics Company of the Year‘
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Marcel Burian und Bernd Poitz (Cannabar) haben das Thema 
Cannabis auf die eroFame gebracht 

Bei MySize wird der EAN Award ‚Condom Brand of the Year‘ bejubelt 

Valentino Laucoski, Pioneer im mazedonischen Erotikeinzelhandel,  
und sein Team am Svakom Stand 

‚Most Iconic Sex Toy Company‘ – einen passenderen  
Award dürfte es für LELO kaum geben 

Verena Singmann (Lovehoney Group referiert  
zum Thema Brustkrebs

61
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Ohne Zweifel erwartet der Konsument 

eine spezielle Atmosphäre, ein 

spezielles Einkaufserlebnis und ein 

spezielles Produktangebot, wenn er ein 

stationäres Erotikeinzelhandelsgeschäft 

betritt. Daran sollte nicht gerüttelt 

werden, schließlich sind das die 

entscheidenden Elemente, mit denen 

sich der stationäre Einzelhandel gegen 

die übermächtige Konkurrenz aus dem 

E-Commerce wehren kann. Aber es 

gibt einige Produkte, die vielleicht  

nicht zum typischen Inventar eines 

Erotikeinzelhandelsgeschäft gehören, 

aber die das Gesamtbild nicht allzu 

stark verwässern. Es braucht zum 

Beispiel nicht viel Phantasie, Produkte, 

die mit CBD, HHC oder THC 

angereichert sind, in die Ecke Sexual 

Wellness zu rücken. Alle die, die das 

übertrieben finden, können vielleicht 

eher eine Verbindung dieser Produkte 

zu Lifestyle und Wellness herstellen, 

was allerdings auch wiederum ein 

Nachweis dafür ist, dass sie in ein 

stationäres Geschäft unseres Marktes 

passen. Das ist sicherlich nur ein 

Einzelbeispiel, dennoch lohnt es sich 

drüber nachzudenken, welche 

Produkte in Frage kommen könnten, 

ohne das Gesamtbild des stationären 

Erotikeinzelhandels zu trüben.  

Wir alle wissen, dass der stationäre 

Einzelhandel es nicht leicht hat in 

diesen Tagen, da gilt es umso mehr, die 

Augen nach Möglichkeiten zu suchen, 

das eigene Angebot zu erweitern, für 

mehr Umsatz zu sorgen und vielleicht 

neue Kunden zu gewinnen. Auf der diesjährigen 

eroFame hat sich der 

Messestand eines Un-

ternehmen besonderer 

Beliebtheit bei den Be-

suchern erfreut, das mit 

dem Ziel angetreten ist, 

dass Produktangebot im 

Erotikeinzelhandel  

zu erweitern. Das führt 

natürlich zu Diskussionen. 

F E A T U R E

 
Den Horizont erweitern
Sol l te  de r  E ro t i ke inze lhande l  mehr  a l s  nu r  V i b ra to ren ,  D i l dos  und  G le i tge l  anb ie ten? 

Pro

Matthias Johnson, 
Chefredakteur
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Contra

 
Den Horizont erweitern

Als in Kalifornien ansässiger und aufge-

schlossener Mensch unterstütze ich den 

stigmafreien Zugang zu CBD- und THC- 

Produkten, Tabakprodukten und jeglichem 

Zubehör, das zum Inhalieren oder Einneh-

men von beidem erforderlich ist. Als Expertin 

für Sex Toys unterstütze ich den gleichen 

einfachen Zugang zu Vibratoren, Dildos und 

ähnlichen Produkten. Aber wenn diese 

Produkte in einem Einzelhandelsgeschäft 

vermischt werden, trägt keines der beiden 

Produkte zum Image des anderen bei. Wenn 

Einzelhändler die Atmosphäre eines Smoke 

Shops mit der eines Sexshops vermischen, 

sollten sie vorsichtig sein, um einen komfor-

tablen, sicheren und gesunden Raum für  

alle Verbraucher zu gewährleisten. Cam 

Jennings, Leiter der Erotik-Abteilung  bei 

CHAMPS Trade Shows, ist der Meinung, 

dass das Aussterben des DVD-Verkaufs die 

Einzelhändler davon überzeugen sollte, sich 

auf ‚Smoke Shop Produkte‘ wie Rolling 

Papers, Glaspfeifen, Inhalationsmittel sowie 

Verdampfer zu konzentrieren. „Für viele 

angeschlagene Geschäfte bedeutet dies, 

dass sie Geld für Produkte auf den Tisch 

legen, die nur wenig Regalfläche 

beanspruchen und hohe Ge-

winnspannen haben“, sagt 

Jennings. Viele der Produkte, die 

heute in ‚Head Shops‘ angeboten 

werden, unterstützen allerdings 

den potenziell gefährlichen 

Drogenkonsum. Wenn die 

Einzelhändler dennoch mehr 

Umsatz brauchen, sollten sie die 

Sachen weglassen, die zu tief in 

die Kategorie Drogen fallen. Wir 

haben schon zu lange daran 

gearbeitet, Sex Toys in den 

Gesundheits- und Wellnessbe-

reich zu bringen. Das sollten wir 

nicht durch die Einführung von 

Produkten zunichte machen, die 

eventuell gesundheitsschädlich 

sind. Einzelhändler können immer 

noch von den Vorteilen des 

Verkaufs mehrerer Produktsekto-

ren profitieren, indem sie CBD 

und andere Gleitmittel, Lotionen 

und Massageöle auf  

Cannabisbasis einführen. 

Colleen Godin, 
EAN U.S. Korrespondentin
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Ende Februar ließ die Marke JO mitteilen, dass sie anlässlich der Feierlichkeiten zum 20jährigen  

Jubiläum einen Wettbewerb startet, zu dem weltweit alle Einzelhandelspartner der Marke zur Teil-

nahme aufgerufen waren, besonders ansprechende Produktpräsentationen und Instore-Dekorationen 

rund um den Geburtstag der Marke in ihren Geschäften zu gestalten. Der Wettbewerb lief bis Ende 

Juni. Im Juli sind dann weltweit zehn Einzelhandelsgeschäfte als Gewinner bekannt gegeben worden, 

darunter auch zwei in Europa: neben einem Einzelhandelsgeschäft in Spanien durfte sich die Filiale 

der Novum Märkte GmbH im niedersächsischen Bockel über den Sieg freuen. Am 19. Oktober  

besuchte JO Account Manager Sjoerd Pereira die Filiale, um den Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern  

für ihren Einsatz zu danken und ihnen die Preise – eine Visa Geschenkkarte im Wert von 400 EUR  

für jede Mitarbeiterin und jeden Mitarbeiter der Filiale - zu überreichen. 

Das  Team de r  Novum F i l i a l e  im  n iede r sächs i schen  Bocke l  zäh l t  zu  den  Gew inne rn 

Novum Filiale setzt sich in einem weltweiten 
Einzelhandelswettbewerb der Marke JO durch

Die stolzen Gewinner der 
Novum Filiale Bockel mit 
Novum Geschäftsführer 
Michael Schnelle (4. v. l.) 
und JO Account Manager 
Sjoerd Pereira (6. v. l.)
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Genauso motiviert und einfallsreich wie 

bei der Gestaltung der ‘20 Jahre JO’ 

Produktpräsentation, die letztendlich  

zu den Gewinnern des globalen Einzel-

handelswettbewerb gekürt worden ist, 

zeigte sich das Personal der Novum 

Filiale in Bockel in Bezug auf die Sieger- 

ehrung: es gab Sekt, kalte Getränke  

Kaffee, Kuchen und – weil JO bekannt- 

lich den 20. Geburtstag feiert – eine 

Geburtstagstorte. Der Gewinn des Wett-

bewerbs wurde somit gebührend gefei-

ert, schließlich hat sich die Filiale mit  

ihrer Warenpräsentation gegen eine 

große internationale Konkurrenz durch-

gesetzt. In Anwesenheit von Novum 

Bereichsleiterin Anna Thies und Novum 

Geschäftsführer Michael Schnelle 

bedankte sich Sjoerd Pereira dann für 

das Engagement der sechsköpfigen 

Belegschaft der Filiale und für die enge 

und erfolgreiche Zusammenarbeit mit 

der Novum Märkte GmbH. Auch Michael 

Schnelle äußerte sich mehr als zufrie-

den über die vorbildliche Kooperation 

und über den Wettbewerb, der zu einer 

Fokussierung auf die Marke JO in der 

Filiale geführt hat, die sich auch in den 

Umsätzen widergespiegelte. Zu guter 

Letzt überreichte Sjoerd Pereira jedem 

Teammitglied der Filiale eine Visa  

Geschenkkarte im Wert von 400  

EUR als Siegesprämie. 

Einer der beiden europäischen  
Gewinner des weltweiten ‚Cheers  
to 20 Years‘ Wettbewerbs anlässlich 
des 20jährigen Jubiläums der Marke 
JO: das JO Display in der Novum 
Filiale in Bockel (Niedersachsen) 
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Auch eine Geburtstagstorte hat nicht gefehlt Hat sich gemeinsam mit ihren Kollegen gegen eine starke  
internationale Konkurrenz durchgesetzt: Stephie Dummann

Sjoerd Pereira mit Lucia Schlesselmann 

Glücklicher Gewinner: Filialleiter Nicky Bartelt 
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Sjoerd Pereira gratuliert Lena Bitomsky

Darf sich ebenfalls über eine Visa Geschenkkarte  
im Wert von 400 EUR freuen: Angela Eineman

Sjoerd Pereira (JO Account Manager) und Anna Thies  
(Bereichsleitung, Novum Märkte GmbH) 

In der Novum Filiale Bockel sind sechs Mitarbeiterinnen  
und Mitarbeiter beschäftigt – hier im Bild Fabienne Nikqi 
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Iconic redefined – Neue Label mit 

hohem Wiedererkennungswert 

Dieses Jahr wagte pjur den näch-

sten großen Schritt in der Umstel-

lung des Branddesigns und präsen-

tierte anhand der beiden Topseller 

pjur ORIGINAL und pjur WOMAN 

Nude die neuen Label. Ein Jahr 

feilte das Team an diesen nächsten 

Schritten des Brand Refreshs: In 

Im Vorfeld der diesjährigen eroFame in Hannover hatte 

pjur sich noch weitestgehend in Schweigen gehüllt und nur 

angedeutet, was die Besucher/innen erwarten konnten. 

Besonderes Highlight des Messeauftritts war die Enthüllung 

des neuen Labeldesigns. Damit läutete pjur die nächste 

Runde im Brand Refresh ein und gewährte einen exklusiven 

Blick in die Zukunft der Marke. Was bereits das Premium 

Gleitgel pjur INFINTY im letzten Jahr angestoßen hat, wird 

nun auf die aktuellen Produkte ausgeweitet. Gleitgel in 

bester Qualität hat nun ein modernes Erscheinungsbild und 

bricht mit der gängigen Optik des Erotikmarkts. 

Auf  de r  e roFame  g ib t  de r  P remiu m G le i tge l  He r s te l l e r  d i e  Themen  des  nächs ten  J ah res  vo r 

pjur definiert die Zukunft des Gleitgel-Handels
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intensiven Gesprächen integrierte pjur 

ausgewählte Partner und Kunden in 

diesen Prozess, um so gemeinsam die 

Entwicklung der Marke zu gestalten. 

Das Ergebnis überzeugt nicht nur mit 

seinem frischen, neuen Design, son-

dern bietet sowohl Händlern als auch 

Endverbrauchern zwei große Vorteile: 

Das Design wurde zwar modernisiert 

und wirkt nun frisch sowie zeitgemäß, 

hat jedoch immer noch einen hohen 

Wiedererkennungswert für treue Kun-

den und sticht in jeder Warenpräsen-

tation hervor – ob im Regal oder im 

Schaufenster. Des Weiteren sind alle 

produktrelevanten Informationen auf 

einen Blick sichtbar. Folglich wird 

eine kundengerechte Beratung noch 

einfacher. 

Die ersten Produkte mit den neuen 

Labeln werden im Laufe des ersten 

Quartals 2024 für den Handel erhält-

lich sein. Um den Umstellungsprozess 

mit der nötigen Sorgfalt zu planen und 

umzusetzen, werden alle Produkte in 

pjurs Portfolio im Laufe des Jahres 

sukzessive umgestellt. 

MDR – Jetzt wird es ernst 

Aufgrund seiner Brisanz und den 

weitreichenden Konsequenzen für 

den Gleitgelmarkt war ein wichtiges 

Thema des Messestandes natürlich 

die Medical Device Regulation. Immer 

wieder werden diesbezüglich Falschin-

formationen verbreitet, abgelaufene 

und veraltetet Borderline-Papiere 

genannt oder gar der Einfluss dies-

er Verordnung runtergespielt: Daher 

stellte pjur dem Handel seine Expertise 

zu diesem Thema zur Verfügung und 

informierte ganzheitlich, um so auf 

Unsicherheit seitens des Handels zu 

reagieren. 

pjur als ‘Lubricant Brand of the Year 

2023’ ausgzeichnet und bestätigt 

Für den mutigen Schritt, seine Brand 

optisch in eine ganz neue Richtung 

gebracht zu haben, aber auch für die 

rigorose Implementierung der MDR- 

Richtlinien wurde pjur dieses Jahr mit 

dem EAN EROTIX Award als ‘Lubri-

cant Brand of the Year’ belohnt. „Wir 

freuen uns sehr über diesen Award, der 

unsere Arbeit aber auch unsere konse-

quente Umsetzung der Medical Device 

Regulation honoriert. Der Award zeigt, 

dass wir alles richtig gemacht und mit 

unserem neuen, modernen Labelde-

sign, aber auch den thematischen 

Schwerpunkten den Nerv der Zeit 

getroffen haben“, so Alexander Giebel, 

CEO & Gründer von pjur. 
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Bevor wir über dein Engagement bei 

FUN FACTORY  zu sprechen kom-

men, würden wir gerne wissen, was 

du beruflich gemacht hast, bevor es 

dich in die vibrierende Welt der Sex 

Toys gezogen hat? 

Damir Tschamaew: Bevor ich zu 

FUN FACTORY gekommen bin, habe 

ich einen Master in Wirtschaftswis-

senschaften abgeschlossen und 

während des Studium beim Aufbau 

eines Technology Startups mitgewirkt. 

Während der Suche nach dem passen-

den Geschäftsmodell für das Startup, 

welches 3D-Druck im Bereich Silikon 

vermarktet, bin ich erstmals auf FUN 

FACTORY gestoßen. 

 

Jetzt hast du dich FUN FACTORY 

angeschlossen und übernimmst dort 

Das FUN FACTORY Sales Team 

verstärkt sich mit Damir Tscha-

maew, der von nun an die Märkte 

in Osteuropa sowie in Skandinavien 

verantwortet. Um mehr über ihn, 

seinen Weg in die Sex Toy Industrie 

und seine neuen Aufgaben bei FUN 

FACTORY zu erfahren, hat eLine das 

Gespräch gesucht.

Neu  be i  FUN  FACTORY:  Dami r  Tschamaew

  
 Ich kann es nicht abwarten, richtig durchzustarten.”“

Damir Tschamaew verstärkt 
das Sales Team der FUN 
FACTORY und verantwortet 
die Märkte in Osteuropa und 
Skandinavien
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als Sales Manager die Märkte in Osteuro-

pa und Skandinavien. Wie ist  

es dazu gekommen?

Damir: Ich interessiere mich schon seit 

langem für den Vertrieb im Allgemeinen und 

wusste, dass ich in die Welt des Verkaufs 

einsteigen möchte. Osteuropa ist für mich 

sozusagen meine Heimat, denn ich bin 

gebürtig aus Kasachstan. Deshalb bin ich 

umso motivierter mit Kund:innen aus diesen 

Regionen im Kontakt sein zu dürfen. Die 

Möglichkeit meine schon guten russischen 

Kenntnisse noch weiter auszubauen, ist für 

mich ein Segen.

 

Was ein Sales Manager macht, liegt auf 

der Hand, aber kannst du dennoch kurz 

und knapp erklären, was alles in dein 

neues Aufgabengebiet gehört? 

Damir: Zu Beginn werde ich viel lernen und 

diese spannende Branche kennenlernen. 

Zeitnah wird es darum gehen, Kund:in-

nen aus Osteuropa und Skandinavien mit 

unseren Produkten zu beliefern, den Kontakt 

zu ihnen zu pflegen und daran gearbeitet 

gemeinsam erfolgreich zu sein. Die Zusam-

menarbeit mit meinen Sales Kolleg:innen wie 

auch allen anderen macht jetzt schon richtig 

Spaß! Dieses Jahr war ich auch erstmals auf 

der eroFame, das war ein Highlight.

Warum bist du die richtige Person  

zur richtigen Zeit für die angesprochene 

Position? 

Damir: Im Vertrieb ist nicht nur die Fac-

hkompetenz wichtig, sondern auch die 

Fähigkeit eine gesunde und effektive 

Beziehung zu den Kund:innen aufzubauen 

und langfristig zu pflegen. Das traue ich mir 

nicht nur zu, sondern sehe mich als richtige 

Person für diese Aufgabe. Meine vorigen 

Vertriebserfahrungen aus vorigen Jobs und 

meinem Startup werden mir helfen, kompe-

tent und zuverlässig für meine Partner:innen 

zur Verfügung zu stehen. Die Eigenschaft 

kreativ und lösungsorientiert zu denken wird 

mir helfen, aufkommende Herausforderun-

gen zielstrebig zu meistern.

 

Was reizt dich an der neuen Aufgabe?

Damir: Die Branche, die Menschen, die 

Produkte und insbesondere die enge 

Zusammenarbeit mit meinen Kolleg:innen in 

unserem Office direkt an der Weser. 

 

Wie würdest du deine Arbeitsweise  

beschreiben? 

Damir: Am besten trifft eine kommunikative 

und strukturierte Arbeitsweise auf mich zu. 
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Ich bin ein Verfechter von sauberer Zeit- 

und Organisationsplanung um nichts dem 

Zufall zu überlassen.

 

Was hat dich überzeugt, dass FUN 

FACTORY die richtige Wahl für deine 

berufliche Karriere ist? 

Damir: Ich möchte in einem Unternehmen 

arbeiten, indem ich einen Beitrag leisten 

kann und mich wohl fühle. Das harmon-

ische Arbeitsklima hat mich angelockt 

und die Möglichkeit mit FUN FACTORY zu 

wachsen und die Welt zu sehen hat mich 

eingefangen. Besonders finde ich auch: 

wir sind Made in Germany, und ich kann 

unsere Produktion jederzeit besuchen – 

denn sie ist direkt hier auf dem Gelände.

 

Wie viel Potential siehst du für FUN 

FACTORY noch in den nun von dir 

betreuten Märkten Osteuropa und 

Skandinavien? 

Damir: Das Potential für Osteuropa 

und Skandinavien schätze ich als 

sehr hoch ein, da die Nachfrage 

nach unseren Premiumartikeln weit-

er steigt. Der Wunsch nach einem 

qualitativ hochwertigen Produkt fürs 

Schlafzimmer entsteht bei immer 

mehr Menschen in den von mir 

betreuten Ländern. Das Bewusst-

sein von der Notwendigkeit hoch-

wertiger Produkte steigt und somit 

auch deren Bedarf. Wir bedienen mit 

dem Premium-Segment eine Nische. 

Und was ich bisher mitbekommen 

habe: FUN FACTORY ist sehr beliebt 

in Osteuropa! Ich kann es nicht 

abwarten, richtig durchzustarten.

 

Magst du noch etwas über den 

Privatmenschen Damir Tscha-

maew erzählen? 

Damir: Ja, gerne. Meine Freunde 

beschreiben mich als lebensfrohen 

und harmonischen Menschen. Ich 

liebe Adrenalinsportarten jeglicher 

Art und bin vielleicht manchmal et-

was zu motiviert einen neuen Sport 

zu betreiben. Ich liebe die Wärme 

und würde gerne die Wintermonate 

abschaffen. Was Essen anbetrifft  

gilt für mich: lieber viel und  

deftig anstatt süß.
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Was müssen wir über Ihr Unterneh-

men CANNABAR und Ihre Produk-

te wissen? 

Bernd Poitz: CANNABAR hat sich 

mit Leidenschaft und Engagement 

der Herstellung und Vertrieb von Pre-

mium-Cannabisprodukten verschrie-

ben. Unser Ziel ist es, die führende 

Marke in diesem Segment sowohl 

im Business-to-Business (B2B) - als 

auch im Business-to-Consumer (B2C) 

-Markt zu sein. Wir verstehen, dass 

Cannabis mehr als nur eine Pflanze 

ist - es ist eine Lebenseinstellung. 

CANNABAR wurde aus der Vision 

geboren, diese Lebenseinstellung zu 

fördern und gleichzeitig höchste  

Qualitätsstandards zu setzen. Aufklä-

rung, soziale Verantwortung und das 

Teilen von positiven Erfahrungen bezie-

hen wir hierbei ein. Wir sind bestrebt, 

Gemeinschaften von Gleichgesinnten 

zu schaffen, die die positiven Aspekte 

von Cannabis schätzen.

Marcel Burian: Unser Produktsor-

timent umfasst eine breite Palette 

von Premium-Cannabisprodukten, 

die sorgfältig entwickelt wurden, um 

Die CANNABAR Inter-

national GmbH feierte 

eine mehr als gelun-

gene Premiere auf der 

diesjährigen eroFame 

und erntete dort viel 

positives Feedback für 

ihre Premium-Cannabis-

produkte, die sie auch 

im Erotikmarkt position-

ieren will. Bernd Poitz 

und Marcel Burian, die 

Gründer und Geschäfts-

führer von CANNABAR, 

sprechen in einem In-

terview über den rasant 

wachsenden Markt für 

Premium-Cannabispro-

dukte und erklären, wie 

auch der Erotikeinzel-

handel seinen Vorteil 

aus dieser Entwicklung 

ziehen kann. 

Bernd  Po i t z  und  Marce l  Bu r i an  sp rechen  üb e r  das  Potenz i a l  von  Cannab i s  im  E ro t i kmark t

“Cannabisprodukte im Erotikmarkt  
sind ein aufstrebendes Segment.”

Marcel Burian und Bernd 
Poitz – die Gründer und 
Geschäftsführer von 
CANNABAR 
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die Bedürfnisse und Erwartungen unserer 

anspruchsvollen Kunden zu erfüllen und 

zu übertreffen. Wir bieten Produkte, die 

sich auf Entspannung, Wohlbefinden und 

sinnliche Erfahrungen konzentrieren. Von 

hochwertigen CBD-Produkten bis hin zu 

innovativen Verdampfern und Edibles - 

unsere Produkte sind darauf ausgerichtet, 

die besten Aromen, Sanftheit und Potenz 

zu bieten.

 

THC, HHC, CBD… können Sie uns durch 

den Dschungel der unterschiedlichen 

Wirkstoffe der Hanfpflanze führen?

Marcel: Die Hanfpflanze (Cannabis 

sativa) enthält über 500 verschiedene 

Inhalts-stoffe, darunter über 100 Canna-

binoide. Cannabinoide sind chemische 

Verbindungen, die auf das endocanna-

binoide System des Menschen wirken. 

Das endocannabinoide System ist ein 

komplexes Netzwerk von Rezeptoren 

und Botenstoffen, das an vielen wichti-

gen Körperfunktionen beteiligt ist, dar-

unter Schmerz, Entzündung, Appetit und 

Stimmung. Die bekanntesten Cannabi-

noide sind THC, CBD und HHC.

THC ist der psychoaktive Hauptwirk- 

stoff der Cannabis-Blüten. Er ist für  

die berauschende Wirkung von  

Cannabis verantwortlich.  

THC wirkt auf den CB1-Rezeptor, der im 

Gehirn und im Nervensystem vorkommt. 

THC kann zu einer Reihe von Wirkungen 

führen, darunter Euphorie, Entspannung, 

Appetit anregend, verringerte Schmerzen, 

verringerte Entzündungen. 

CBD ist ein nicht-psychoaktives Canna-

binoid. Es wirkt auf den CB2-Rezeptor, 

der im Immunsystem vorkommt. CBD 

kann zu einer Reihe von Wirkungen füh-

ren, darunter antientzündliche Wirkung, 

schmerzlindernde Wirkung, antipsycho-

tische Wirkung, Migräne, Schlafstörung, 

Stress u.v.m. HHC ist ein halbsyntheti-

sches Cannabinoid, das aus THC oder 

CBD hergestellt wird. 

Neben THC, CBD und HHC gibt es noch 

viele weitere Cannabinoide, die in der 

Hanfpflanze vorkommen. Diese Cannabi-

noide haben oft ähnliche Wirkungen wie 

THC oder CBD, aber sie sind noch nicht 

so gut erforscht.

 

 

THC ist noch illegal, HHC ist legal und 

CBD-Produkte sind bereits weit verbrei-

tet – kann so die Gesetzeslage kurz und 

knapp dargestellt werden?

Marcel: Ja, diese Darstellung entspricht 

dem aktuellen Stand der Gesetzgebung  

in Deutschland.

THC ist das psychoaktive Hauptwirkstoff 
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der Cannabis-Blüten und ist in Deutschland 

nach dem Betäubungsmittelgesetz (BtMG) 

illegal. Der Besitz, Erwerb, Anbau, Handel 

und Konsum von THC sind strafbar.

HHC ist ein halbsynthetisches Cannabinoid, 

das aus THC oder CBD hergestellt wird. Es 

ist in Deutschland  legal, da es weder im 

BtMG noch im Gesetz für neue psychoakti-

ve Stoffe (NpSG) erfasst ist.

CBD ist ein nicht-psychoaktives Canna-

binoid, das in Deutschland legal ist. CBD-

Produkte sind bereits weit verbreitet und 

werden unter anderem zur Behandlung von 

Schmerzen, Entzündungen und Angstzu-

ständen eingesetzt.

 

Wie sieht das denn in Europa aus? Wie 

gehen unsere Nachbarn mit diesem 

Thema um?

Marcel: Die Gesetzeslage für THC, HHC 

und CBD-Produkte in Europa ist nicht ein-

heitlich. In einigen Ländern ist THC legal, 

in anderen illegal. HHC ist in den meisten 

Ländern noch nicht reguliert, aber es gibt 

eine Tendenz zur Legalisierung. CBD-Pro-

dukte sind in den meisten Ländern legal, 

aber es gibt einige Einschränkungen.

In einigen anderen europäischen Ländern 

ist THC legal, darunter Portugal, Spanien 

und die Niederlande.

HHC ist in den meisten europäischen Län-

dern noch nicht reguliert. Es gibt jedoch 

eine Tendenz zur Legalisierung von HHC. 

Hier ist der Handel mit HHC nicht erlaubt: 

Österreich, Finnland, Belgien und Ungarn. 

CBD-Produkte sind in den meisten euro-

päischen Ländern legal. In Deutschland 

sind CBD-Produkte mit einem THC-Gehalt 

von maximal 0,2 % legal. In einigen Län-

dern gibt es jedoch Einschränkungen für 

den Verkauf von CBD-Produkten. So ist 

es in Italien verboten, CBD-Produkte als 

Nahrungsergänzungsmittel zu verkaufen.

 

Welche Wachstumspotenziale sehen 

Sie für Cannabis Premium-Produkte im 

Allgemeinen? Welche aktuellen Trends 

oder Entwicklungen deuten auf diese 

Potenziale hin?

Bernd: In vielen Teilen der Welt, insbe-

sondere in Nordamerika, haben sich 

Gesetze zur Legalisierung von Cannabis 

gelockert. Dies hat den Zugang zu hoch-

wertigen Cannabisprodukten erleichtert 

und das Wachstum des Marktes gefördert. 

Das Gleiche werden wir in Deutschland 

erleben, auch hier findet ein Prozess zur 

Legalisierung von Cannabis statt.

Viele Verbraucher suchen nach natürlichen 

Alternativen für Gesundheit und  

Wohlbefinden. Cannabisprodukte,  

Die ‚Happy Buds Box‘: 
CBD-Vapes in einem 
für den Einzelhandel 
attraktiven Display 
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11010
The Skyler Rabbit Vibrator
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insbesondere solche mit CBD  

(Cannabidiol), werden als Mittel zur 

Stressreduzierung, Schmerzlinderung  

und Entspannung immer beliebter.

Auch der Trend zur Premiumisierung von 

Konsumgütern erstreckt sich auch auf 

Cannabisprodukte. Verbraucher sind  

bereit, für hochwertige, gut verarbeitete 

und ansprechend verpackte Produkte 

mehr zu zahlen. 

Die Möglichkeit, Cannabisprodukte an die 

individuellen Bedürfnisse und Vorlieben der 

Verbraucher anzupassen, gewinnt enorm 

an Bedeutung. Dies kann durch verschie-

dene Sorten, Dosierungen und Darrei-

chungsformen erreicht werden.

 

Wie wird sich CANNABAR in diesem 

Wachstumsmarkt positionierten? 

Marcel: CANNABAR konzentriert sich 

darauf, hochwertige Cannabisprodukte 

anzubieten, die strenge Qualitätsstandards 

erfüllen. Dies soll das Vertrauen der Ver-

braucher stärken und sie dazu ermutigen, 

CANNABAR-Produkte in ihren Lifestyle  

zu integrieren.

Die Produktpalette von CANNABAR wird 

vielfältig gestaltet werden, um verschiede-

ne Bedürfnisse und Vorlieben der Verbrau-

cher abzudecken. Dies wird Sorten mit 

unterschiedlichen CBD-Gehalten  

sowie verschiedene Darreichungsformen 

einschließen.

CANNABAR wird auch eine Rolle bei 

der Aufklärung der Verbraucher über die 

sichere und verantwortungsvolle Verwen-

dung von Cannabis spielen. Dies soll dazu 

beitragen, Vorurteile abzubauen und das 

Wissen der Verbraucher zu erweitern.

Eine ansprechende Markenidentität und 

kreatives Marketing wird dazu beitragen, 

das Interesse der Verbraucher zu wecken 

und eine emotionale Verbindung zu den 

Produkten herzustellen.  

 

Sprechen wir über den Erotikmarkt: 

können Premium-Cannabisprodukte 

das Wachstum und die Vielfalt des  

Erotikmarktes positiv beeinflussen? 

Bernd: Cannabisprodukte im Erotikmarkt 

sind ein aufstrebendes Segment. Premi-

um-Cannabisprodukte der CANNABAR, 

insbesondere solche mit spezifischen Can-

nabinoidprofilen, werden dazu beitragen, 

die Sinneserfahrungen zu intensivieren und 

Weitere Infos zu den Produkten 
– wie hier der Tischverdampfer 
Duo von Zenco – finden sich 
unter www.cannabis-stores.de
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die Empfindlichkeit zu steigern.  

Unsere Cannabisprodukte, die auf  

Entspannung und Stressabbau abzielen, 

helfen innere Unruhe und Hemmungen 

abzubauen und das allgemeine Wohlbe-

finden zu steigern, was für viele Menschen 

im Erotikbereich wichtig ist. Hier wird 

CANNABAR künftig Premium-Produkte 

anbieten, die nicht nur durch ihr Design 

faszinieren, sondern auch personalisierte 

Dosierungen und Optionen bieten, um den 

unterschiedlichen Vorlieben und Bedürfnis-

sen der Verbraucher gerecht zu werden. 

 

Welche spezifischen Bedürfnisse  

und Vorlieben von Erotikeinzelhänd-

lern und deren Kunden können durch 

Premium-Produkte von CANNABAR 

befriedigt werden?

Marcel: Erotikeinzelhändler und deren 

Kunden legen großen Wert auf die Qualität 

und Sicherheit der Produkte. Premium-

Cannabisprodukte von CANNABAR wer-

den unter strengen Qualitätskontrollen und 

Testverfahren hergestellt, um so sicherzu-

stellen, dass die Produkte hochwertig und 

frei von Verunreinigungen sind.

Im Erotikmarkt ist Diskretion oft von großer 

Bedeutung. CANNABAR wird ästhetisch 

ansprechende und diskrete Verpackungen 

anbieten, um die Bedürfnisse der Kunden 

nach Privatsphäre und Eleganz zu erfüllen.

Wie genau tragen Cannabisprodukte 

zur Förderung des sexuellen Wohlbe-

findens bei? Gibt es dazu Studien oder 

Forschungsergebnisse?

Marcel: Es gibt wissenschaftliche Hinwei-

se darauf, dass bestimmte Cannabinoide, 

wie CBD und THC, das sexuelle Wohlbe-

finden positiv beeinflussen können. Hier 

sind einige Erkenntnisse und mögliche 

Auswirkungen von Cannabisprodukten auf 

das sexuelle Wohlbefinden:

Entspannung und Angstreduktion: Eini-

ge Nutzer berichten von einer erhöhten 

Entspannung und einer Abnahme von 

Ängsten und Stresssymptomen nach dem 

Konsum von bestimmten Cannabino-

iden, insbesondere CBD. Dies kann dazu 

beitragen, die sexuelle Erregung und das 

allgemeine Wohlbefinden zu steigern.

Schmerzlinderung: Cannabisprodukte, 

insbesondere solche mit CBD oder THC, 

werden zur Linderung von Schmerzen 

eingesetzt. Dies kann Menschen mit sexu-

ellen Schmerzstörungen, wie Dyspareunie 

oder Vaginismus, helfen, ihre sexuelle 

Erfahrung zu verbessern.

Steigerung der Empfindlichkeit: Einige 

Nutzer berichten von einer gesteigerten 

Empfindlichkeit und einer intensiveren 

Ein Raucherlebnis, ohne 
zu rauchen – der Omura, 
geeigent für ganze Blüten, 
macht‘s möglich 
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Wahrnehmung von Berührungen und 

sexuellen Reizen nach dem Konsum von 

Cannabis- Produkten. Libido-Steigerung: 

Es gibt Anzeichen dafür, dass Cannabis 

das sexuelle Verlangen bei manchen Men-

schen erhöhen kann. Es ist jedoch wichtig 

zu beachten, dass die Wirkungen auf die 

Libido von Person zu Person variieren 

können. Kreativität und Intimität: Cannabis-

konsum kann die Kreativität und das Gefühl 

von Intimität fördern, was sich positiv auf 

das sexuelle Erlebnis auswirken kann.

 

Könnten Sie einige Beispiele für  

Premium-Produkte von CANNABAR 

nennen, die sich besonders gut für  

den Erotikmarkt eignen? 

Marcel: Ja natürlich! Uns ist besonders 

wichtig, dass die Produkte für den  

Erotikmarkt  Merkmale und Eigenschaften 

aufweisen, die das sexuelle Wohlbefinden 

und die Intimität besonders unterstützen 

können, hier einige Beispiele:

Der Duo von Zenco (Tisch-Verdampfer): Die 

leichte Bedienbarkeit und das Design kann 

für Paare oder Einzelpersonen, die auf der 

Suche nach einer einfachen und dennoch 

effektiven Methode zur Verbesserung der 

Sinneserfahrung sind, ansprechend sein. 

Die Möglichkeit, sanfte und kühle Züge zu 

genießen, wird zu einem entspannten und 

sinnlichen Erlebnis.

Der neue Peak Pro (Verdampfer von 

Konzentraten und Wachsen auf Cannabis-

basis): Der Peak Pro bietet eine leistungs-

starke und präzise Verdampfungstechno-

logie für Konzentrate. Dieses intelligente 

Premium-Rig sorgt dafür, die Qualität und 

das Geschmackserlebnis von Konzentraten 

zu steigern, was in einem intimen Setting 

besonders geschätzt werden wird. 

Der Omura (Verdampfer für ganze Blüten): 

Der Omura ist besonders für diejenigen 

geeignet, die das Erlebnis des Rauchens 

bevorzugen, jedoch ohne die Nachteile von 

Verbrennung und unangenehme Rauch-

entwicklung. Die Möglichkeit, zwischen 

verschiedenen Wärmequellen für mehr 

Geschmack oder mehr Wirkung zu wählen, 

trägt dazu bei, die Bedürfnisse und Vorlie-

ben der Benutzer zu erfüllen, insbesondere 

im intimen Kontext der Entspannung und 

des gemeinsamen Genusses.

CBD Vape Pens (hochwertige Stift- 

Verdampfer): CBD Vape Pens bieten  

eine bequeme und diskrete Möglichkeit, 

CBD zu konsumieren, was Entspannung 

und Stressabbau fördert. Die Verwendung 

Der Peak Pro bietet eine 
leistungsstarke und präzise 
Verdampfungstechnologie 
für  Konzentrate und  
Wachse auf Cannabisbasis
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von natürlichen Terpenen sorgt für eine 

angenehme Geschmackserfahrung, was 

insbesondere bei sinnlichen Momenten 

von Bedeutung sein wird. Alle Produkte 

zeichnen sich durch hochwertige Tech-

nologie, Präzision und Anpassungsfähig-

keit aus. Sie bieten die Möglichkeit, die 

gewünschten Wirkungen und Aromen zu 

steuern und können somit in einer intimen 

Umgebung besonders attraktiv sein. Es 

ist jedoch wichtig sicherzustellen, dass 

die Verwendung verantwortungsvoll und 

unter Einhaltung der örtlichen Gesetze und 

Gesundheitsrichtlinien erfolgt.

Bernd: Unsere derzeitigen Erfahrungen 

zeigen, dass es eine große Nachfrage nach 

CBD-Vapes und CBD-Blüten gibt. Hier ent-

scheiden sich viele Fachhändler für unsere 

‘Happy Buds Box’, ein attraktives Display, 

bestückt mit CBD-Blüten und CBD- 

Vapes. Auch als Einstieg in das  

lukrative Cannabis Segment  

super geeignet.

Welche Unterstützungsmaßnahmen 

bieten Sie, um Erotikeinzelhändler  

dazu zu motivieren, die Premium- 

Produkten von CANNABAR ins  

Sortiment aufzunehmen?

Bernd: Wir werden Schulungen und  

Schulungsmaterialien für die Erotikein-

zelhändler anbieten, um sicherzustellen, 

dass sie gut informiert und geschult sind. 

Darüber hinaus werden wir Marketing- 

materialien und -unterstützung bereitstel-

len, um die Einzelhändler bei der Bewer-

bung der Produkte zu unterstützen. 15% 

der Einnahmen (monatlich) werden wir in 

das regionale Marketing rund um die  

stationären Fachgeschäfte investieren  

und damit den Zulauf von Kunden in  

die Fachgeschäfte zu unterstützen.

Ein dedizierter Kundenservice wird für 

Erotikeinzelhändler verfügbar sein, um 

Fragen zu beantworten und Unterstüt-

zung zu bieten. Insbesondere Informa-

tionen zu den örtlichen Gesetzen und 

Vorschriften werden wir bereitstellen, um 

sicherzugehen, dass die Produkte im Ein-

klang mit den geltenden Bestimmungen 

verkauft werden. Auch Anreizprogramme, 

Mengenrabatte und spezielle Angebote 

werden wir den Erotik-Fachhändler anbie-

ten, um ihre Motivation zur Aufnahme der 

Produkte zu steigern. 

CBD-Vapes und CBD-Blüten erfreuen sich gegenwärtig 
einer steigenden Nachfrage – CANNABAR hat dazu  
verschiedenste Produkte im Sortiment 
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Wie sehen Sie die Zukunft von Pre-

mium-Cannabisprodukten im Erotik-

markt? Welche Entwicklungen und 

Trends erwarten Sie in den kommen-

den Jahren?

Marcel: Die gesetzlichen Bestimmungen 

und Vorschriften in Bezug auf Cannabis-

produkte können sich weiterentwickeln 

und die Verfügbarkeit und Verwendung 

beeinflussen. Die Gesetzgebung kann 

sich in Richtung größerer Legalisierung 

und Regulierung bewegen, was die Pro-

duktqualität und Sicherheit fördern wird. 

Es ist wahrscheinlich, dass in der Zu-

kunft spezialisierte Cannabisprodukte 

für verschiedene sexuelle Bedürfnisse 

und Vorlieben entwickelt werden. Pro-

dukte könnten gezielt auf die Linderung 

sexueller Schmerzstörungen, die Steige-

rung der Libido oder die Förderung der 

Entspannung und Intimität abzielen.

Mit der größten Bevölkerung und 

der höchsten Kaufkraft in Europa hat 

Deutschland den am schnellsten wach-

senden Cannabismarkt in Europa.
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Da das Jahr dem Ende entgegen 

geht, ist es an der Zeit ein Fazit zu 

ziehen. War 2023 ein erfolgreiches 

Jahr für Sensuous? 

Keith Jones: Ja! Ich freue mich  

sehr, sagen zu können, dass es  

ein sehr gutes Jahr mit einem 

enormen Wachstum war, das 

unsere Erwartungen noch ein-

mal übertroffen hat. Zudem  

wird unsere Marke in der  

Öffentlichkeit immer  

bekannter. 

Dieses Jahr stand für 

die australische Marke 

Sensuous ganz im 

Zeichen von Wachstum. 

Eine gewichtige Rolle 

dabei spielt auch der 

Mainstreammarkt –  

Sensuous ist sowohl  

in den beiden größten 

Supermarktketten als 

auch in der größten 

Apothekenkette  

Australiens erhältlich. 

Ähnlich große Erfolge 

möchte die Marke jetzt 

auch in Europa feiern 

und sucht dafür weitere 

geeignete Distribution-

spartner. Keith Jones, 

Mitgründer und  

Geschäftsführer von 

Sensuous, spricht in  

einem Interview über 

das nun zu Ende  

gehende Jahr und  

seine Pläne für die 

nähere Zukunft. 

Sensuous  sucht  D i s t r i bu t ionspa r tne r  i n  Eu ropa 

 Wir sind auf jeden Fall auf die EU  
und das Vereinigte Königreich vorbereitet.”“

Keith Jones, 
Mitgründer und 
Geschäftsführer 
von Sensuous
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Wie habt ihr den Markt für eure  

Produkte dieses Jahr erlebt? Gibt es 

immer mehr Mitbewerber? Welchen 

Stellenwert geniessen mittlerweile Ver-

triebskanäle im Mainstream für euch? 

Keith: Der Mainstreammarkt ist ein 

äußerst wichtiger Faktor für das Wachs-

tum von Sensuous. Es ist phänomenal, 

dass unsere Produkte in den beiden 

größten Supermärkten und der größten 

Apothekenkette Australiens erhältlich sind. 

Unsere Befürchtungen, dass die Tatsache, 

dass wir ‘Mainstream’ geworden sind, sich 

negativ auf unsere Umsätze im Erotik-

markt auswirken würden, haben sich ganz 

schnell in Luft aufgelöst – viel mehr ist 

genau das Gegenteil eingetreten. 

 

Welche Entwicklungen in eurem  

Unternehmen waren besonders  

wichtig für den Erfolg und die  

Wettbewerbsfähigkeit von  

Sensuous im Jahr 2023?

Keith: Mit unserer eigenen Produktions-

stätte, in der wir alle unsere Produkte 

selbst herstellen, und unserem eigenen 

Logistiklager können wir proaktiver 

vorgehen und sicherstellen, dass wir stets 

alleProdukte auf Lager haben und unsere 

Kunden schnell beliefern können.

Wofür steht die Marke Sensuous im 

Jahr 2023?  Was sind die Kernwerte 

eurer Marke? Wie hebt sich Sensuous 

von der Masse ab?

Keith: Die Tatsache, dass wir ein aus-

tralisches Unternehmen sind und in 

Australien produzieren, ist für den loka-

len Markt sehr attraktiv, und es ist uns 

wichtig, unsere Kunden weiterhin mit in-

novativen Qualitätsprodukten zu beliefern. 

Unser Team ist immer auf der Suche nach 

Verbesserungen, nicht nur bei unseren 

Produkten oder dem Design, sondern 

auch bei unseren Fertigungsprozessen 

und der Logistik, um sicherzustellen,  

dass die Kunden so gut wie möglich 

bedient werden.

 

Wie hat sich eure Produktpalette im 

Jahr 2023 verändert? Wie haben sich 

die Neuzugänge entwickelt?

Keith: Wir haben die Raging Bull  

Capsules eingeführt, die die Libido und 

das Durchhaltevermögen fördern kön-

nen. Natürlich ganz natürlich. Obwohl der 

Markt für Nahrungsergänzungsmittel 

gesättigt ist, haben wir in den Super- 

märkten bereits große Erfolge erzielt.  

Im Jahr 2023 haben wir auch unser 

Smooth Gleitmittel Sortiment mit einem  
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eleganten, schicken Design in auffälligen 

Tuben aufgewertet. Wir haben zudem 

ein weiteres Gleitmittel, Smooth Glide, in 

die Reihe aufgenommen. Diese Produkte 

werden gerade erst auf den Markt  

gebracht, obwohl eine Supermarktkette  

bereits unser Smooth Silicone Gleitmittel 

gelistet hat.

 

Märkte verändern sich, Zielgruppen 

verändern sich, Trends verändern sich… 

wie ist es euch gelungen, aus Sensuous 

eine Marke zu formen, die seit 20 Jahren 

fest im Markt etabliert ist? 

Keith: Mit viel harter Arbeit und Entschlos-

senheit ... man darf niemals aufgeben! 

 

Welche Trends haben den Markt dieses 

Jahr bestimmt? Steht der bewusste 

Konsum, also die Nachfrage nach 

natürlichen und nachhaltigen  

Produkten, weiter hoch im Kurs  

bei den Konsumenten? 

Keith: Wir sehen, dass viele Menschen auf 

der ganzen Welt die Krise spüren, so dass 

wir uns bewusst bemüht haben, unsere 

Preise nicht zu erhöhen und sicherzustel-

len, dass die Kunden weiterhin Zugang zu 

hochwertigen Produkten mit natürlichen 

Inhaltsstoffen haben.

 

Wie reagiert ihr als Marke auf die 

wechselnden Trends? Wie bestimmen 

Trends eure Produktentwicklung? 

Keith: Wir scheuen uns nicht, Produkte 

auszusortieren, die nicht unseren Erwar-

tungen entsprechen. Wir sind immer auf 

der Suche nach neuen Produkten, die wir 

auf den Markt bringen können, und dafür 

darf man sich nicht zu sehr von Trends 

beeinflussen lassen, denn wir wollen 

immer sicherstellen, dass alle Neuheiten 

erprobt, getestet und marktreif ist,  

was ohne Frage Zeit braucht.

 

Das Wort ‘Qualität’ wird heute sehr 

inflationär benutzt. Was bedeutet ‘Qual-

ität’ für euch und wo und wie spiegelt 

sich das in euren Produkten wider? 

Keith: Da wir nun über eine eigene  

GMP- und ISO9001-zertifizierte Produk-

tionsstätte verfügen, ist sichergestellt,  

dass wir selbst die Kontrolle über alles 

haben und dass unsere Produkte  

nach australischem Standard und  

in höchster Qualität hergestellt  

werden.

Alle Sensuous Produkte 
auf einen Blick
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Über wen kann der europäische 

Einzelhandel eure Produkte bezie-

hen? Arbeitet ihr mit Distributoren 

und Großhändlern oder mit dem 

Einzelhandel direkt? 

Keith: Superdrug in Großbritannien 

führt derzeit unser Sortiment und wir 

arbeiten direkt mit ihnen zusammen. 

Wir würden allerdings gerne auch die 

Möglichkeit haben, mit Distributoren 

zusammenzuarbeiten. Wir sind auf 

jeden Fall auf die EU und das  

Vereinigte Königreich vorbereitet.  

Wir haben auch Lagermöglichkeiten i 

m Vereinigten Königreich.

 

Ihr seid also daran interessiert,  

euer Vertriebsnetzwerk in Europa 

auszubauen. Wie sehen die Kriterien 

aus, nach denen ihr eure  

Partner auswählt?

Keith: Sensuous ist sehr daran inter-

essiert, nach Europa zu expandieren 

und sucht daher nach Vertriebspartnern 

mit erfolgreichen Verkaufszahlen, Ver-

triebskanälen und Erfolgsbilanzen.

 

Wie unterstützt ihr eure Handelspart-

ner? Können diese auf POS-Materialien 

etc. zurückgreifen? 

Keith: Wir haben einhauseigenes Market-

ingteam, das alle unsere Aktivitäten durch-

führt, von traditionellen Aktivitäten bis hin zu 

allem, was die Sozialen Medien betrifft. Es 

kann sicherlich POS- und Werbematerialien 

usw. liefern und auch dabei helfen, eine 

gewisse Marketingwirkung zu erzielen.

 

Wie sehen eure Pläne für 2024 aus? 

Keith: Wir werden weiter organisch 

wachsen und hoffentlich auch nach Euro-

pa expandieren. Außerdem wollen wir das 

Bewusstsein der Verbraucher für unsere 

Marke und unser Produkt schärfen.

 

Welchen Herausforderungen wird sich 

eure Marke in den kommenden  

Jahren stellen müssen? 

Keith: Die Konkurrenz ist immer eine 

große Herausforderung, vor allem ange-

sichts der Marktsättigung, aber wir sind 

immer bereit und darauf vorbereitet, alle 

Hindernisse zu überwinden.
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Wann gab es bei euch die er-

sten Überlegungen, mit einer 

neuen Dildo-Linie auf den Markt 

zu kommen? Wie lange hat der 

Entwicklungsprozess gedauert 

und welche Überlegungen sind in 

ihn eingeflossen? Wie sahen eure 

Anforderungen aus? Was wolltet 

ihr dem Markt Neues bringen? 

Jordis Meise: Wir sehen in den Ab-

satzzahlen, dass die Dildo Kategorie 

stetig beliebt ist und eher wächst als 

sinkt. Einige der Produkte waren schon 

mehrere Jahre alt, und es ist unser 

Dildos gehören in der Sex Toy 

Industrie wie die Butter zum Brot. 

Allerdings stellt sich vor dem 

Hintergrund, dass immer mehr Sex 

Toys mit modernen Technologien 

ausgestattet sind, die Frage, wie 

schwierig es ist, einem ‘nicht vibri-

erenden’ Klassiker unseres Marktes 

frisches Leben einzuhauchen?  

Eine Antwort auf diese Frage liefert 

FUN FACTORYs neue Dildo-Linie. 

In einem Interview erklärt Jordis 

Meise, Marketing Managerin FUN 

FACTORY, mit welchen Alleinstel-

lungsmerkmalen die neuen Produk-

te zu überzeugen wissen. 

FUN FACTORY  p räsent i e r t  e ine  neue  D i l do-L in ie

 Es erfordert immer Mut, etwas anders  
zu machen, als der Rest des Markts.”“

Jordis Meise,  
Marketing Managerin 
FUN FACTORY
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Anspruch immer ‘Best in Class’ zu bleiben. 

Wir stellten fest, dass unsere Dildos optisch 

teilweise nicht mehr von anderen Produkten 

zu unterscheiden waren, die später auf den 

Markt kamen. Uns ist es wichtig, einzigartig 

zu bleiben, und das ist durch die Weiter-

entwicklung im Design definitiv der Fall.  

Der Prozess hat circa ein Jahr gedauert.

 

Wie herausfordernd ist es, einem 

Klassiker unseres Markts, der der  

Dildo ohne Zweifel ist, frischen  

Wind einzuhauchen? 

Jordis: Es erfordert immer Mut, etwas 

anders zu machen, als der Rest des Markts. 

Anders zu sein steckt in unserer DNA, 

jedoch ist es immer wieder herausfordernd. 

Unsere Head of Design Simone Kalz  

sagt dazu: ‘Wenn wir vorne sein wollen, 

müssen wir anders sein – auch wenn  

das erstmal auf Gegenwind stößt.’

 

Sex Tech ist in aller Munde und immer 

mehr verschmelzen Sex Toys mit mod-

ernsten Technologien. Ist das überhaupt 

noch Platz für den guten alten Dildo? 

Jordis: Wenn wir in unsere Verkaufszahlen 

schauen, auf jeden Fall. Sex Tech ist schön 

und gut, die Nachfrage bedienen wir auch 

mit anderen Produkten. Jedoch stimulieren 

Dildos auf eine natürliche Art und Weise, und 

sind dem Penis einfach am nächsten. Es 

gibt viele Menschen, die das für sich erkannt 

haben. Die Nervenenden reagieren eben 

auf unterschiedliche Arten der Stimulation – 

Vibration, Stöße, Klopfen, Druck, Massage. 

Mit einem Dildo kann man letztere  

sehr gut erzeugen.

 

Jetzt zu eurer neuen Linie: wie viele 

Produkte sind darin zu finden und mit 

welchen Alleinstellungsmerkmalem  

können diese überzeugen?

Jordis: Die Erneuerung umfasst alle Modelle 

– THE BOSS, AMOR, MAGNUM, LIMBA, 

BOUNCER, inklusive Farbvarianten  

insgesamt 11 SKUs.

Neu ist, dass wir die Modelle in eine neue 

Farbwelt hauchen, über das klassische 

Schwarz, Pink und Nude hinaus. Farben 

wie Sage Green, Electric Blue oder Coral 

machen unsere Produkte zu etwas Be-

sonderem. Bei der Auswahl der Farben 

wurde nicht geschaut, was sich bisher am 

besten verkauft, sondern welche Farben im 

Bereich Fashion, Technik und Interior gerade 

aufstrebend sind.  

Neben der Farbauswahl ist das hinzugekom-

mene Branding nicht zu übersehen.  

Weg von der klassischen 
Farbgebung – die neue 
Linie überzeugt  
durch frische und  
moderne Farben 
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Das Logo und die ‘rote Sohle’ stechen hervor, 

und das ist genau das Ziel. Das Rot zieht 

sich wie der rote Faden durch unsere De-

signsprache und schafft optische Einheit mit 

Wiedererkennungswert. Der Logo-Knopf ist 

unser neues Qualitätssiegel. Nur das Original 

von FUN FACTORY trägt dieses Prädikat. 

Damit stellen wir sicher, dass Endkund:innen 

beim Blick in die Regale unserer B2B Partner 

direkt sehen ‘Das ist FUN FACTORY’.

 

Wie viel FUN FACTORY steckt in der 

neuen Linie? 

Jordis: 110 Prozent! Die Linie ist bunt, des 

Design verspielt und dabei von höchster 

Qualität. Unser Motto lautet ‘FUN is the new 

Premium’ – denn nur durch strenge Qual-

itätskontrollen, hochwertige Materialien und 

dem guten Gefühl, dass FUN FACTORY  

Produkte jahrelang funktionieren, können  

unsere Kund:innen sich richtig fallen lassen. 

Premium-Qualität und Spaß am Produkt  

gehen also Hand in Hand. Wir sind über-

zeugt, dass die neue Dildo-Linie unserem 

Anspruch ‘Best in Class’ entspricht –  

einfach FUN FACTORY eben. 

Für welche Zielgruppe habt ihr die 

neue Linie entwickelt? 

Jordis: Unsere Zielgruppe nennen wir 

immer die ‘FUNsexuals’ – es sind die 

Kund:innen, die ihren Körper kennen-

lernen wollen, interessiert an offener 

Kommunikation sind, für die Sexualität 

zum alltäglichen Leben dazugehört. 

Genau diese Zielgruppe benutzt auch Dil-

dos, denn sie sind offen für unterschiedli-

che Arten der Stimulation und möchten 

nicht ‘nur’ durch Vibration kommen. 

Wir als Hersteller versuchen natürlich, 

unseren Kund:innen durch edukativen 

Content zu helfen, ihre eigene Sexualität 

noch weiter zu erkunden. Der klassische 

Dildo ist da nicht wegzudenken!

 

Und zu guter Letzt: Habt ihr mit euer 

neuen Linie den Gegenbeweis zu der 

Aussage erbracht, dass ein Dildo  

immer ein Dildo bleibt? 

Jordis: Muss man da einen Gegenbe-

weis stellen? Ich denke eigentlich nicht. 

Man kann sie weiterentwickeln und ihre 

Funktionen erweitern. Der BOUNCER, 

zum Beispiel, hat rotierende Kugeln 

im Inneren, die mit jeder Bewegung 

mitschwingen. Ein anderes Beispiel ist 

LIMBA Flex, welcher sich durch einen 

Draht im Inneren verbiegen lässt und in 

der Lieblingsposition bleibt. Unsere neue 

Linie beweist wahrscheinlich noch einmal, 

dass Dildos auch premium und einfach 

super schön aussehen können! 
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Mal etwas kontrovers gefragt: 

braucht der Markt eine weitere 

BDSM Produktlinie? 

Evertine Magerman: Unser Ansatz 

konzentriert sich auf die Einführung 

einer budgetfreundlichen Produktlinie, 

die eine signifikante Lücke im Markt 

ausfüllt. Darüber hinaus sind unsere 

Produkte in einem eleganten, kom-

plett schwarzen Design gehalten, 

das den besonderen ästhetischen 

Vorlieben unserer Zielgruppe  

entgegenkommt.

 

Wann sind die ersten Ideen zu 

Bedroom Fantasies aufgekommen 

und wie lange hat der Entwicklung-

sprozess gedauert? 

Evertine: Das Konzept für Bedroom 

Fantasies befindet sich schon seit 

geraumer Zeit in der Entwicklung. 

Unsere erfahrensten Designer waren 

die treibende Kräfte hinter dieser Idee 

und haben fleißig an ihr gearbeitet. 

Auch wenn die genaue Dauer des 

Entwicklungsprozesses variieren 

kann, haben sie das Projekt mit Hing-

abe und Leidenschaft vorangetrieben 

und in jeder Phase für Liebe zum 

Detail gesorgt.

In einem nahezu gesättigten Markt ist es schwer, Lücken im 

Produktangebot zu finden, was aber die Erfolgschancen für neue 

Produkte und Produktlinien um einiges erhöht. Mit Bedroom  

Fantasies ist es ONE-DC gelungen, eine dieser Marktlücken aus-

findig zu machen und zu füllen. Um welche es sich dabei handelt, 

weiß Evertine Magerman, Marketing Managerin von ONE-DC. 

Bedroom Fantas ies  -  ONE-DC  b r i ng t  e ine  neue  BDSM L in ie  au f  den  Mark t

“Bedroom Fantasies unterscheidet sich von der 
Konkurrenz durch mehrere Alleinstellungsmerkmale.”

Evertine Magerman, 
Marketing Managerin 
ONE-DC
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Kannst du etwas über den Entwick-

lungsprozess erzählen? Wie sah euer 

Anforderungsschema aus? Was wolltet 

ihr dem Markt mit Bedroom Fantasies 

Neues bringen? 

Evertine: Unser Hauptziel während des 

Entwicklungsprozesses war es, eine für alle 

zugängliche und erschwingliche Produk-

tlinie für diejenigen zu schaffen, die die Welt 

des BDSM erkunden möchten. Wir wollten 

die Marktlücke schließen, indem wir quali-

tativ hochwertige Produkte zu einem Preis 

anbieten, der es Enthusiasten ermöglicht, in 

BDSM-Erlebnisse  einzutauchen, ohne das 

Budget zu sprengen. Unser konzeptioneller 

Rahmen drehte sich um Inklusivität und 

Qualität, um sicherzustellen, dass Bedroom 

Fantasies ein vielfältiges Publikum anspricht 

und gleichzeitig die höchsten Standards der 

Handwerkskunst aufrechterhält.

 

Wo reiht sich Bedroom Fantasies  

in eurem Sortiment ein, in dem es  

bereits zahlreiche BDSM Produkte  

und Marken gibt? 

Evertine: Bedroom Fantasies besetzt 

eine spezielle Nische innerhalb unserer 

Produktpalette. Während wir bereits eine 

vielfältige Auswahl an BDSM-Produkten 

und -Marken anbieten, hebt sich Bedroom 

Fantasies als unser Low-Budget-Einstei-

ger-Sortiment von den anderen Linien ab. 

Sie ist speziell auf Personen zugeschnitten, 

die neu in der Welt des BDSM sind und 

erschwingliche, aber qualitativ hochwertige 

Produkte suchen, um ihre Entdeckungs-

reise zu beginnen. Wir glauben daran, 

diese Erfahrung für jeden zugänglich zu 

machen, und Bedroom Fantasies spielt 

eine entscheidende Rolle bei der Erfüllung 

unserer Verpflichtung.

 

Aus wie vielen Produkten besteht die 

neue Marke und um was für Produkte 

handelt es sich dabei? 

Evertine: Die neue Bedroom Fantasies 

Linie besteht aus 30 Produkten, die sich 

hauptsächlich auf Fesseln, Geschirre, 

Basiszubehör und Nippelklemmen konz-

entrieren. Unser Sortiment wurde sorgfältig 

zusammengestellt, um eine umfassende 

Auswahl an essentiellen Artikeln zu bi-

eten, die den verschiedenen Vorlieben der 

BDSM-Gemeinschaft gerecht werden und 

sicherstellen, dass unsere Kunden eine 

breite Palette an Optionen haben, um ihre 

Erlebnisse zu verbessern.

 

Womit hebt sich Bedroom Fantasies 

von den BDSM Produktlinien der  

Buch 1.indb   109Buch 1.indb   109 30.10.23   10:5730.10.23   10:57



110

I N T E R V I E W

w w w . e l i n e - m a g a z i n e . d e  •  1 1 / 2 0 2 3 Schneider & Tiburtius Rubber Vertriebsgesellschaft mbH 
D-66787 Wadgassen-Hostenbach
T +49 6834 4006-0 . F +49 6834 4006-11
info@st-rubber.de

STRUBBI.COM

Über 300  
Neuheiten  

auf 
152 Seiten!

Mitbewerber ab? Wie sehen die Allein-

stellungsmerkmale der Produkte? 

Evertine: Bedroom Fantasies unterschei-

det sich von der Konkurrenz durch meh-

rere Alleinstellungsmerkmale. Erstens sind 

unsere Produkte ausschließlich in einer 

eleganten, komplett schwarzen Ästhetik 

gestaltet, die ein visuell unverwechselbares 

Erlebnis bietet. Zweitens sind wir stolz 

darauf, eine preisgünstige Option zu sein, 

die Zugänglichkeit gewährleistet, ohne 

Kompromisse bei der Qualität einzugehen. 

Darüber hinaus ist unsere Produktlinie 

besonders anfängerfreundlich und richtet 

sich an alle, die neu in der BDSM-Welt 

sind. Was uns aber wirklich von anderen 

abhebt, ist unser Fokus auf Vielseitigkeit, 

denn jedes Produkt aus dem Bedroom 

Fantasies Sortiment wurde so hergestellt, 

dass es kompatibel ist und miteinander 

verbunden werden kann. Diese Modu-

larität ermöglicht es den Benutzern, ihre 

Sammlung nahtlos zu erweitern und ihre 

Erfahrungen zu verbessern, während  

sie verschiedene Facetten des  

BDSM-Spiels erkunden.

Wie sieht es mit der Preisgestaltung 

von Bedroom Fantasies aus? 

Evertine: Die empfohlenen Verkaufspreise 

für Bedroom Fantasies Produkte variieren 

von €9,99 bis €39,99. Wir haben unsere 

Preisstruktur so gestaltet, dass sie er-

schwinglich ist und gleichzeitig die Qualität 

und Integrität unserer Produkte erhalten 

bleibt. Diese Spanne ermöglicht es den 

Kunden, je nach ihren Vorlieben und ihrem 

Budget aus einer Vielzahl von Optionen 

zu wählen, wodurch Bedroom Fantasies 

für ein breites Publikum innerhalb unseres 

Zielmarktes zugänglich wird.

Welche Gedanken und Ideen sind in 

das Verpackungsdesign geflossen? 

Evertine: Unser Ansatz für das Verpack-

ungsdesign bestand darin, eine freundliche 

und ansprechende Ästhetik zu schaffen, 

die sich von der oft expliziten Bildsprache 

ähnlicher Produkte auf dem Markt abhebt. 

Wir wollten die offenkundig sexualisierten 

Elemente, die in dieser Branche üblich 

sind, entfernen und unsere Produkte 

einem breiteren Publikum zugänglich 

machen. Auch der Umweltgedanke  
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spielte eine wichtige Rolle. Wir haben uns 

für eine umweltfreundliche Verpackung 

entschieden und auf die Verwendung 

von Plastik oder Blisterverpackungen 

verzichtet. Außerdem haben wir über-

schüssige Luft in der Verpackung auf ein 

Minimum reduziert, um einen nachhaltig-

eren Ansatz zu gewährleisten und unseren 

ökologischen Fußabdruck zu verringern.

 

Welche Zielgruppe habt ihr mit Bed-

room Fantasies ins Visier genommen? 

Evertine: Wir haben unsere Produkte 

speziell auf Personen zugeschnitten,  

die neugierig und begierig darauf  

sind, die Welt des BDSM zu erkunden.  

Wir bieten ihnen einen sicheren, er-

schwinglichen und qualitativ hochwertigen 

Einstieg in die aufregende Welt  

der BDSM-Erlebnisse.

Welche Anforderungen stellt diese  

Zielgruppe an Marken und Produkte? 

Evertine: Die Anforderungen unserer 

Zielgruppe drehen sich um Produkte, 

die einfach zu nutzen, zugänglich und 

budgetfreundlich sind. Die Benutzerfre-

undlichkeit steht an erster Stelle, denn 

Anfänger suchen nach Produkten, die 

intuitiv und unkompliziert sind. Außerdem 

schätzen unsere Kunden eine niedrige 

Einstiegshürde, d. h. sie suchen nach  

Produkten, die leicht zugänglich sind  

und nicht einschüchtern. Auch die  

Erschwinglichkeit ist ein Schlüsselfaktor, 

denn unsere Zielgruppe schätzt Produkte, 

die hohe Qualität bieten, ohne das  

Budget zu sprengen. Indem wir diese 

Anforderungen erfüllen, stellen wir  

sicher, dass unsere Produkte den Bedürf-

nissen und Erwartungen unserer  

Zielgruppe entsprechen.

 

Die Nachfrage nach Fetisch/BDSM/

Kink ist in den letzten Jahren stak 

gestiegen und es ist eine deutliche 

Mainstreamisierung dieses Bereichs 

zu erkennen. Stellt diese Entwicklung 

spezielle Anforderungen an Hersteller 

und Marken?
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Evertine: Die steigende Nachfrage nach 

Fetisch-, BDSM- und Kink-Produkten 

und ihre Akzeptanz im Mainstream stel-

len in der Tat besondere Anforderungen an 

Hersteller und Marken. Vor allem für An-

fänger ist es entscheidend, dass die Pro-

duktverpackung den Verwendungszweck 

klar angibt und eine Gebrauchsanweisung 

enthält. Ein gut gestaltetes und infor-

matives Benutzerhandbuch ist ebenso 

wichtig. Die Gewährleistung von  

Transparenz, Aufklärung und Benutzerfre-

undlichkeit stärkt nicht nur das Vertrauen 

der Kunden, sondern fördert auch die  

sichere und verantwortungsvolle Erkun-

dung dieses sich entwickelnden Marktes.

 

Welche Unterstützung lasst ihr dem 

Einzelhandel in Form von POS-Material-

ien etc. zukommen, damit diese  

Bedroom Fantasies erfolgreich  

vermarkten können? 

Evertine: Wir stellen unseren Einzelhändlern 

ein umfassendes Paket zur Verfügung, 

das Logos, Bilder, Banner, Videos und alle 

notwendigen Inhalte enthält, um die Marke 

Bedroom Fantasies effektiv zu bewerben. 

Diese Unterstützung stattet unsere Kunden 

mit einer breiten Palette von Marketingmate-

rialien aus, die es ihnen ermöglichen, unsere 

Produkte in ihren Geschäften erfolgreich 

zu vermarkten. Mit diesem umfangreichen 

Toolkit möchten wir den Einzelhändlern die 

Mittel an die Hand geben, die sie benötigen, 

um ansprechende und visuell ansprechende 

Displays zu gestalten und so die Sichtbarkeit 

und Attraktivität von Bedroom Fantasies in 

ihren Regalen zu erhöhen.
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Überraschenderweise unterschei-

det sich der moderne chilenische 

Konsument von Sex Toys kaum 

noch von denen in Nordamerika 

oder Westeuropa. Trotz des sehr 

katholischen Erbes Chiles konnte 

Jane Morgan dazu beigetragen, in 

ihrer Heimat - und darüber hinaus 

- eine Kultur der Akzeptanz für Sex 

Toys fördern. Sie ist Gründerin und 

Geschäftsführerin von Japi Jane, 

einer Marke die aus einer eigenen 

Produktlinie von bunten, pastellfar-

benen, femininen Sex Toys sowie 

aus einer Reihe von Einzelhandels-

geschäften, in denen viele nam-

hafte Sex Toy Marken angeboten 

werden. In einem Interview spricht 

sie über das, was derzeit bei den 

Konsumenten in Chile angesagt ist. 

D ie  Kunden  von  J ap i  J ane  sp iege ln  Sex  Toy  Trends  aus  Ch i l e  w ide r

„Das Profil meiner Kunden hat sich in 
den letzten 16 Jahren dramatisch verändert!“

Jane Morgan, 
Gründerin von 
Japi Jane

Wer ist der durchschnittliche Sex 

Toy Konsument heutzutage in 

Chile? Wie sieht die Kundschaft 

von Japi Jane aus und welche Art 

von Produkten sucht sie?

Jane Morgan: Das Profil meiner 

Kunden hat sich in den letzten 16 

Jahren dramatisch verändert! Als ich 

anfing, trauten sich nur die mutigsten 

‘Sex and the City’-Frauen – meist 
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zwischen 20 und 30 Jahre alt -  ein Sex-

spielzeug zu kaufen. Heute, nachdem ich 

die breite Masse angesprochen und auf-

geklärt habe, sind meine Kunden zwischen 

18 und 88 Jahren, dazu gehören Männer 

und Frauen aller sexuellen Orientierungen 

und aller sozioökonomischen Schichten. 

Die meisten meiner Kunden sind auf der 

Suche nach Produkten, mit denen sie ihre 

Beziehung oder ihr Solo-Spiel aufpeppen 

können - und die meisten fühlen sich von 

Hightech-Produkten angezogen: Blue-

tooth-Optionen, Aufwärmfunktionen oder 

aufregende neue Stimulationsarten.

Was war in den letzten Jahren deine 

beliebteste Sex Toy Kategorie? 

Jane Morgan: Es überrascht nicht, dass 

die Air Pleasure Technologie unsere belieb-

teste Kategorie ist, seit diese Toys auf der 

Bildfläche erschienen sind. Dank dieser 

wunderbaren Technologie konnten wir 

vielen Frauen zu ihrem ersten Orgasmus 

verhelfen, was für uns sehr erfüllend war 

und ist. 

Etwas überraschender ist vielleicht die 

Verlagerung hin zu realistischer aussehen-

den und weniger abstrakten Toys. In der 

Vergangenheit waren Vibratoren in Form 

von Delfinen, Kaninchen oder unschein-

baren Formen unsere Verkaufsschlager, 

aber in den letzten Jahren haben wir mehr 

Anfragen für hautfarbene Toys und realis-

tische Formen erhalten. Ich glaube, dass 

es eine Zeit lang notwendig war, ‘Fanta-

sie’-Designs zu haben, weil es den Leuten 

peinlich war, ein Toy zu besitzen, aber da 

es akzeptabler geworden ist, einen Vibra-

tor zu besitzen, ist es keine Schande mehr, 

einen realistischen zu haben!

Was wünscht sich denn der männliche 

Konsument in Chile von einem Sex Toy?

Jane Morgan: Toys für die Prostata sind 

heute unsere am schnellsten wachsende 

Kategorie. Vor Jahren haben wir zaghaft 

den Fun Factory Duke eingeführt und 

jetzt haben wir fast zehn verschiedene 

Produkte für die Prostata. Ein weiter-

er Verkaufsschlager für Männer ist die 

Bathmate. Es handelt sich dabei um eine 

High-End-Linie, die ein ausführliches 

Lesen der Gebrauchsanweisung erfordert, 

weshalb wir von ihrer Beliebtheit über-

rascht waren. Die Ergebnisse sprechen 

aber für sich und diese Produkte haben 

eine große Anhängerschaft Dank der 

Mund-zu-Mund-Ppropaganda.

Was ist bei deinen jungen, weiblichen 

Kunden am beliebtesten?
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Jane Morgan: Wir bei Japi Jane lieben es, 

die Klitoris zu fokussieren und raten dazu, 

dass Frauen ihrer Klitoris viel Liebe und 

Aufmerksamkeit schenken. Aus diesem 

Grund verkaufen wir eine große Aus-

wahl an externen Massagegeräten, vom 

berühmten Hitachi Magic Wand bis hin 

zum einzigartigen Sweet Treat Oralsex 

Simulator von Satisfyer.

Welche Art von Produkten suchen 

deine älteren Kunden? Sind die älteren 

Generationen in Chile für Sexual  

Wellness zu begeistern? 

Jane Morgan: Viele meiner älteren Kun-

den haben viele Jahre gebraucht, um die 

Entscheidung zu treffen, in meinen Laden 

zu gehen, und sie erzählen mir gerne ihre 

Geschichten! Als Gesicht von Japi Jane 

habe ich viele Radio- und Fernsehauftritte 

zum Thema Aufklärung gehabt und diese 

große Reichweite hat dazu beigetragen, 

die Aufmerksamkeit der älteren Genera-

tionen zu gewinnen. Wenn sie erst einmal 

den Mut gefunden haben, verbringen sie 

in der Regel viel Zeit im Laden und stellen 

viele Fragen. Ihre anfänglichen Fragen 

haben mit körperlichen Problemen oder 

Einschränkungen zu tun und wir sind 

immer gerne bereit, ein gutes Gleitmittel 

anzupreisen, aber die meisten geben 

einfach ihrer Neugier nach und haben 

Spaß, wenn der Verkäufer ihnen zeigt, wie 

ein Rabbit Vibrator ‘tanzen’ kann, oder sie 

sind fasziniert, wenn sie ein aromatisiertes 

Massageöl probieren.

Welche Sex Toy Marken werden  

deiner Meinung den Markt weiterhin 

bestimmen? 

Jane Morgan: Da mein Kundenstamm 

immer versierter wird, sehe ich, dass 

Marken, die sich auf Qualität konzentrieren 

- wie zum Beispiel Fun Factory und We-

Vibe/Womanizer - weiterhin den Standard 

für Sex Toys setzen werden, während 

Marken, die großartige Produkte her-

stellen, die leichter zugänglich sind - wie 

Svakom und Satisfyer zum Beispiel - stark 

bleiben werden. Ich gehe davon aus, dass 

die Integration von modernster Technol-

ogie und Konnektivität in Produkten ein 

Schlüsselmerkmal bleiben wird, um das In-

teresse der Verbraucher zu wecken - und 

Lovense ist in diesem Bereich führend.
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In welchen Ländern hat Japi Jane in 

letzter Zeit bzw. in den letzten Jahren 

das größte Wachstum verzeichnet? 

Arbeitest du explizit daran, in Länder 

außerhalb Chiles zu expandieren? 

Jane Morgan: Was Südamerika angeht, 

so haben sich Chile und Kolumbien in  

den letzten zehn Jahren ähnlich entwickelt 

und die Märkte dort sind gereift. In  

Mittelamerika ist Mexiko unser größter 

Markt ist, der in jüngster Zeit den Ein-

tritt mehrerer neuer Akteure erlebt hat. 

Das Marktwachstum in Argentinien ist 

durch Importrestriktionen limitiert worden 

und Peru ist kulturell eine harte Nuss, 

die schwer zu knacken ist. Brasilien ist 

eine Welt für sich, allein schon wegen 

der Größe und wegen der Sprache – sie 

sprechen dort Portugiesisch. Japi Jane 

expandiert derzeit nach Uruguay, einem 

Land, das weniger katholisch geprägt ist 

als andere in der Region und in dem es 

eine starke Mittelschicht gibt.

Worauf wird sich das Team von 

Japi Jane für den Rest des Jahres 

konzentrieren? 

Jane Morgan: Japi Jane hat eine auf den 

chilenischen Markt zugeschnittene Eigen-

marke veröffentlicht, mit Verpackungen in 

spanischer Sprache und mit Produktop-

tionen für Anfänger. Wir werden uns nun 

darauf konzentrieren, dieser Eigenmarke 

im Mainstream-Einzelhandel in Chile zu 

verkaufen. Wir werden auf Reisen gehen, 

um unsere Fabriken in China zu besuchen 

und jeweils eine Messe in den USA und 

eine in Europa zu besuchen, um über die 

neuesten Branchentrends informiert zu 

bleiben und natürlich, um Zeit mit Anbie- 

tern und Kollegen zu verbringen, was mir 

immer neue Energie gibt, wenn ich dann 

wieder in mein kleines Fleckchen Erde in 

Chile zurückkehre.

Dieses Interview wurde 
uns bereitgestellt von 
Colleen Godin, EAN U.S. 
Korrespondentin
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Wie ist es, für eine der berühmtes-

ten Sex Toy Marken der Welt zu 

arbeiten?

Alfonso Cala: Einfach toll. Es ist ein 

ständiges Lernen und jeden Tag eine 

persönliche Herausforderung.

 

Welchen Berufswunsch hattest du 

als Kind? 

Alfonso Cala: Ich wollte Fußballer 

werden. 

 

Wie ist es zum Einstieg in die Love 

Toy Branche gekommen? 

Alfonso Cala: Durch den Sport! 

Meine Chefs und ich spielen im 

selben Team… und sie sind natürlich 

auch Freunde von mir. 

 

Wenn es nicht die Love Toy  

Branche wäre, welchen Job  

würdest du jetzt machen? 

Alfonso Cala: Ich würde wahr-

scheinlich weiterhin als Accountant 

in irgendeinem beliebigen Unter-

nehmen in meiner Stadt arbeiten. 

Langweilig! 

 

Was war der größte Karriereschub 

für dich? 

Alfonso Cala: In einem Unterneh-

men wie Fleshlight zum Marketing & 

Sales Executive befördert zu werden.

 

Wo siehst du dich in zehn Jahren? 

Alfonso Cala: Das ist eine lange 

Zeit, aber ich liebe meinen Job. Ich 

setze voll und ganz auf Fleshlight.

 

Wie siehst du die Zukunft der 

Love Toy Industrie? 

Alfonso Cala: Um ehrlich zu sein, 

überraschen mich die Neuheiten 

immer weniger. Wir müssen uns 

alle neu erfinden.

 

Wie sieht ein perfekter Tag in 

deinem Berufsleben aus? 

 
 

M O N T H L Y  M A Y H E M

Sport verbindet Men-

schen und bringt sie 

zusammen. Im Falle von 

Alfonso Cala, Marketing 

& Sales Executive bei 

Fleshlight, war Sport 

sogar der Türöffner in 

das Sex Toy Universum. 

Das Monthly Mayhem 

klärt auf, wie das genau 

vor sich ging. Des Wei-

teren sind auch richtig 

große Jungs, Alicia Keys, 

Michael Jordan sowie 

1000 Liter Bier mit von 

der Partie. 
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Alfonso Cala
Fragen & Antworten

Alfonso Cala: Sport am Vormittag, 

dann ins Büro und dann den freien 

Nachmittag geniessen.

 

Wie entspannst du dich nach der 

Arbeit? 

Alfonso Cala: Wenn ich Zeit mit der 

Familie verbringe und auch während 

des Basketballtrainings, denn dann 

kann völlig abschalten.

 

Wer ist dein Vorbild und warum? 

Alfonso Cala: Es gibt keinen besseren 

Weg als den, den man sich dank seiner 

Bemühungen und seines Engagements 

selbst erarbeitet hat. Natürlich gibt es 

immer gute Leute, die einem auf die-

sem Weg helfen und auf einen setzen. 

Wenn ich also einen Namen nennen 

muss, dann ist es Miguel Capilla.

 

 

Du darfst einen Orden verleihen. 

Wer bekommt ihn? 

Alfonso Cala: Meine Frau, die  

meine vielen Reisen erduldet  

und mich immer unterstützt, wenn nicht 

alles so gut läuft.

 

Auf welche eigenen Erfolge bist du 

besonders stolz? 

Alfonso Cala: Beruflich: meine persön-

liche Entwicklung in den letzten Jahren 

Privat: meine Kinder zu guten Menschen 

heranwachsen zu sehen.

 

Was gefällt dir an deiner Person  

besonders gut? 

Alfonso Cala: Lockerheit in persönlichen 

Beziehungen… wie einige Kollegen in der 

Industrie sagen: 'Du hast den spanischen 

Charme!'

 

Which vice could you never forgive? 

Alfonso Cala: Schokolade. 

 

What song do you sing in the shower? 

Alfonso Cala: Irgendwas von Coldplay 

oder The Weeknd. Wie jeder gute Spanier 
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versuche ich das Beste aus den engli-

schen Texten herauszuholen. 

 

Wen würdest du wirklich niemals nackt 

sehen wollen?  

Alfonso Cala: Ich spiele Basketball und 

dusche mit 15 Zwei-Meter-Männern, da 

kann mich nichts mehr überraschen!

 

Mit wem würdest du gerne ins Kino 

gehen und welchen Film würdest du 

wählen? 

Alfonso Cala: Mit Alicia Keys und wir 

würden uns irgendeinen Film von Christo-

fer Nolan ansehen.

 

Du bekommst einen Monat Urlaub. Wo 

geht es hin? 

Alfonso Cala: Ein Mix aus einigen Tagen 

an den Stränden Andalusiens und der 

Entdeckung der Welt. Mein nächstes Ziel: 

Florenz, Italien. 

 

Du auf einer einsamen Insel... welche 

drei Dinge nimmst du mit? 

124

Alfonso Cala: 1000 Liter Bier, 

damit ich nicht austrockne. Das 

Fleshlight Girl Autumn Falls, um mir 

Gesellschaft zu leisten. Ein Satelli-

tentelefon, um eine neue Bestellung 

aufzugeben, wenn das Bier alle ist. 

Mit wem würdest du gerne einen 

Tag deines Lebens tauschen? 

Alfonso Cala: Mit Michael Jordan in 

den 1990ern. 

 

Was würdest du nie wieder im 

Leben machen? 

Alfonso Cala: Schnaps mit den 

Jungs von Creative Conceptions 

trinken. Ich bin schon etwas älter… 

aber wenn es um's Bier trinken geht, 

sind sie in meinem Team willkom-

men!

 

Welchen gut gemeinten Rat gibst 

du unseren Lesern? 

Alfonso Cala: Ich bin schon 40. 

Das Wichtigste ist, dass man man 

selbst ist und sich selbst liebt.
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Cobeco StarWhite is an exclusive skin lightening cream, especially suitable for the sensitive skin of the 
intimate areas. It lightens the skin and reduces discolourations. This cream is especially suitable for 
lightening sensitive skin, therefore it can also be used around the anus. The high quality ingredients 
cause local lightening of the skin and have a positive effect on preventing and reducing pigmentation, 
aging spots and freckles.
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